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Peoplesoft deja de luchar contra
la opa de Oracle y acepta la fusidn

La operacién de compra se salda con un valor de unos 7.740 millones

Larry Eilison admitia ayer gue
nunca se imaginé ni remotamente
que fa opa lanzada en junio de
2003 por Oracie, la empresa que
dirige, subre Peoplesoft pudiera
durar 18 meses, Pero asi ha sido.
Tras numerasos desencuentras,
Peoplesoft dejé de luchar y ayer
ambas firmas anunciaren un acuer-
do por el que Oracle pagara 26,5
dolares por cada accidn de su rival,
un 75% mas que su primera oferta.
La operacidn se ha valorado en
10.300 millones de ddlares (7.740
rillones de euros).
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le pasar del tercer al segundo pues-

to en el ranking mundial e com-
pafiias de software de gestién empre-
sarial por detris de SAP. La nueva em-
presa quc crece en un mercado valora-
do en 22.000 millones de ddlares, ten-
dri una cartera de 22,750 clientes y una
plantilla de 53,800 trabajadores (12.800
aportados por Peoplesoft) aunque ayer
Elison dijo sin querer dar detalles que
algunos puestos trabajos se perderin. Por
si declaraciones pasadas sirven de guia,
el consejero delegado de Oracle ha es-
tirnado en otras ocasiones que se per-
derjan unos 6.600 empleos.

En los comunicados hechos pablicos
ayer tampoco se dan explicaciones de las
expectativas de facturacidn y beneficios
que se esperan de la nueva compaiiia
cuya integracién se cerrara el 31 de di-
ciembre, No obstante, ayer se despejo
una importants inedgnita para los clien-
tes de Pecplesoft, que han retrasado el
ritrno de renovacién de licencias espe-
rando la resolucion de ta opa. Segin Elli-
son, se actualizarin las aplicaciones de
Peoplesoft durante diez afios mientras
se trabaja en un programa “sucesor” de
estas licencias que naceré de la tecno-
logia de la empresa conjunta.

Jaime Garcia, analista de IDC, afir-
maba que éste es un mensaje de tran-
quilidad para los clientes de Peoplesoft.
“Me extrafia que Oracle no descatalogue
ningin producto de Peoplesoft y que in-
cluso diga gue va a sacar nuevas ver-
siones, Supongo que a la larga abando-
nard algune, zungue no a corto plazo.
No hay que olvidar que lo mas impor-
tante que compra Oracle es la base de

L a larga operacidén permite a Orac-

Arriba, Larry Ellison, presidente
de Oracle, Abajo, Craig Conway,
ex conscjera delegado da Peo-
plesoft y principal opositor a fa
opa de su rival. SLOCMBERG.

RYES BENEHCIOS
2 El anuncio de [a compra
ha solapado el de fos resul-,
tados def-segundo srimes-
tre de Oracle; La compaiiia -
" de'Ellison ha tenldo unas:
ventas de 2760 millones
de dolares, un 10% més y
unios beneficios de B15 wii-
Hories, un 32% mejares que
on el.mismd trimestre def
aiio pasado. ‘Oracle estd
en su mayor nivel de renta-
biltdad®, dlje ayer su direc-
tor financlero Harry L. You.

clientes de Peoplesoft, de ahi la im-
portancia de reforzar ese mensaje”.

El acuerdo entre ambas compafifas
acaba asi con una larga batalla de com-
pra que ayer tenia que haber abierto un
nuevo capitulo en tribunales para Juchar
contra las defensas de Peopiesoft con-
tra la epa. No ibz a ser 1a primera vez
que ambas empresas se vieran ante un
juez. En estos 18 meses de amarga lucha,
Ellison ha variado cinco veces el precio
e su oferta, ha habido tres casos ante
tribunales ¥ uno de ellos contra #} de-
partamento de Justicia é¢e EE UU que
consideraba gue la fusidn restringiria
la competencia. Oracle acab6 impo-
niéndose a las autoridades del Gobier-
noy también convencié a la UE de apro-
bar la eperacién en octubre. En este
tiempo, Peoplesoft ha perdido 1.000 mi-
llones en ventas, por las sospechas de
fos clientes sobre sit continuidad, y al
consejero delegado, Craig Conway, des-

pedido por un consejo que dijo haber
perdido Ia canfianza en é1.

La salida de Canway empez6 a nor-
malizar las relaciones entre ambas com-
pafifas. En noviembre Oracle subié de
11 a 24 délares el precio por accidn y dijo
que era su mejor oferta. El 61% de los
acejonistas de Peoplesoft acepté y res-
ponsables de la empresa empezaron a
negociar. Al final, e} precio se ha subi-
do de nuevo un 10%. Ellison aseguraba
ayer que era justo porgue los znterio-
res se basaban en estirmaciones sobre
Peoplesoft y "una vez estudiada mejor
la compaiiia hernos visto que es mds ren-
table de lo que crefamos”, Enrique Dans,
det Instituto de Empresa, asegura que
para Oracle la compra es positiva por-
que aportz mas productos a una em-
presa a la que le faltaba "diversidad”
“Pero tiene un reto: digerir dos empre-
sas [Peoplesoft v J. D, Edwards} con es-
tructuras y filosofias muy diferentes”,

La carrera continta con SAP y Microsoft

Pese at espaldaraza que le da
ia compra a Qracle en su
apuesta por el mundo de
las aplicaciones empresa-
riales, SAP sigue mante-
rniendo una clara hegemo-
nia. El gigante aletnén con-
trola un 39% del mercado a
nivel mundia? por venta de
licencias, mientras Cracle y
Peoplesoft suman un 25%.
Los analistas del sector
creen que, pese a este em-
pujon, Ellison nolova a
tener facil. Primera porque
¢l negocio de ERP es un
mercado maduro, donde es
dificil crecer. Y perque la

i ofrece al mundo de las
i grandes corperaciones. Algo |
! que SAP esta haciendo fan- |
| tasticamente bien, y que

! exige el desarrollo de nue-
i vos canales mas adaptados
! aun tipe de empresa que

| competencia (SAP, Micro-

i se lo van a poner ficil,

t gresos més equilibradas, po-
: siblemente con algunas si-

soft, IBM, Salesforce...) no

“Ahora tenemos un com-
petidor con fuentes de in-

nergias de desarrolio y con
un reto por delante: ofrecer
vzlor al mundo pyme sin

comaditizar o rebajar lo que |

na se habla con el mundo
de la censultoria tradicio-
nal”, opina Enrique Dans,
de] Instituto de Empresa.
Tamgpoco hay que olvidar
la presién de Microsoft con
sus plataformas para mer-

i cados intermedios como

Navision y Axapta, que
“estid arrasando por pre-
cios", comenta Javier Fer-
nandez, socio director de
Profit. En Espana, Microsoft
ocupa la segunda posicidén
en el ranking, segiin [DC.
Pese a ello, Jaime Garcia,
de IDC, recuerda que Peo-
plesaft ha sido muy agresi-

; va con sus soluciones de re-

Las gigantes de las aplicaciones en el mundo
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presa consclidada y volver
cursos humanos y CRM, y i ala batalla. A su cotnpeten-
apunta que “Oracle deberd  : cia se ie acaba el argumen-
retomar la imagen de em- | to de que estd ep guerra”
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