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etta parempi kannattavuus syntyy keskittymalla tuotteen

arvon kasvattamiseen ja etsimalla oikeat myyntikanavat.
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Laidun Herefordin toimintaa on kehitetty pitkda- =
janteisesti. On investoitu omaan leikkaamoon ja luoti
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Metsa-Heikkilan entisella torppari-
tilalla on koettu paljon viime vuosina,
rankinta oli navetan tuhonnut
tulipalo kesalla 2020. Uudessa

navetassa lypsettiin jo
+ TEEMA joulukuussa 2021.

Luomutuotanto
& suoramyynti

myyntikanavia, uusimpana lounasleipaautomaatit.
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Suoramyynnin kolme kovaa

MARKKINOINTIOPPAAT VAITTAVAT, etti menes-
tyvdn suoramyynnin edellytyksistd ensimmaéinen
on asiakastyytyvaisyys. Se pitdd varmastikin paik-
kaansa. Ellei asiakas ole tyytyvdinen tuotteen tai
palvelun laatuun tai hinta-laatusuhteeseen, han
tuskin tulee asiakkaaksi uudelleen. Suoramyyjin
markkinat ovat usein melko rajalliset. Uusien
asiakkaiden hankkiminen on aina vaikeampaa
kuin vanhojen pitdminen ja kalliimmaksikin se
tulee. Siksi suoramyyjén on erotuttava kilpailijois-
taan tarjoamalla kyseisille markkinoille ainutlaa-
tuisia tuotteita, jotka vastaavat asiakkaiden tarpei-
siin. Tastd hyva esimerkki on kiteeldinen Ollilan
lammas- ja emolehmiitila ja tilalla toimiva Farmi-
rekun koirahoitola, joka tarjoaa koirahoitolapalve-
luiden lisdksi paimenkoirien koulutusta (s. 52).

Toinen keskeisend mainittu asia on, etta vali-
neisté on kunnossa. Suoramyyjalle se voi tar-
koittaa ei-ainakaan-kovin-kaukana mahdollisista
asiakasvirroista sijaitsevaa viihtyisda tilamyy-
milédd. Se voi olla kylmaélaittein torimyyntiin
varustettu kuorma-auto, selked verkkokauppa
tai vahintdén hyvin toimiva maksupaite. Oikein
hyvi viline monelle suoramyyntia harjoittavalle
tilalle voi olla Reko-rengas, joka palvelee mai-
niona markkinointi- ja myyntikanavana. Samoin
voi toimia alueellinen julkisten hankintojen

toimittajarekisteri. Esimerkiksi timédn numeron
teemajutun Vahelan luomutila (s. 24) on hake-
nut ja padssyt Huittisten kaupungin 14hi-,
luomu- ja pientuottajien toimittajarekisteriin,
ja ensimmadiset toimitussopimukset on jo tehty.
Etsi Luomua -verkkopalvelu puolestaan yhdis-
tdd luomutuotteita kdyttavia ammattikeittioitd
ja luomutuottajia (s. 8).

Kolmas tarked seikka on, ettd tiimi toimii
hyvin - harvalta onnistuu suoramyynti ihan
pelkastddn omin voimin. Riittdako kisipareja
kaikkeen? Etenkin kotieldintiloilla on ty6ta
muutenkin paljon vuoden ympdiri. Osuuko
myyntisesonki juuri samaan kohtaan kuin
suoramyyjan pitéisi oikeastaan olla pellolla teke-
missé ensi talven rehuja karjalle? Mahtuuko
vuorokauteen vield tuotteiden jalostusta, mark-
kinointia, myyntid, pakkausta ja jakelua, vai voi-
siko jonkin ty6vaiheen ulkoistaa?

Haitaksi ei myoskddn ole, jos suoramyyja
pitdd myynti- ja markkinointityostd. Eihdn meis-
td kaikista ole kauppiaiksi, eiki tarvitsekaan
olla. Suoramyynti on taitolaji, jossa tarvitaan
turnauskestavyytta.

ANNE PENTTILA
TOIMITUSPAALLIKKO

Vastaava paatoimittaja AD Tuottaja
Anna Malk Minna Aho Rita Lahti
040 069 9614 040 156 9162 040 688 3305

Toimituspaallikko
Anne Penttila
044 222 6884

Taman lehden kirjoittajat: Tuomas Rytky, Vesa Vainio, Ann-Helena Hokkanen, Raila Aaltonen,
Leena Pakarinen, Marja Heikkild, Pasi Saarnivaara, Jari Hakala, Markku Pulkkinen, Sirpa Sutinen,
Tuula Kukkola-Réina « Ndkaislehti pellervo-e-lehdet.fi » Mediamyynti Saarsalo Oy, Niina

Tuulaskoski, niina.tuulaskoski@saarsalo.fi, 041 313 1047 « Toimitus PL 77, 00101 Helsinki,

Ulkoasu Tilaajapalvelu

Heli Nokkala 0204132636,

040 764 5754 tilaukset@
pellervo.fi

maatilanpellervo@pellervo.fi, etunimi.sukunimi@pellervo.fi « Julkaisija Pellervo-Media Oy
Aikakausmedia ry:n jdsen « Painopaikka PunaMusta Oy ISSN 2242-6396 « Tamén lehden tilaaja-
rekisterid voidaan kayttaa suoramarkkinointitarkoituksiin.

metsista

. pefe.i
-~



