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dodlares, ligeramente por encima del
promedio de la UE, que estd calculado
en 24.320 ddlares. La tasa de creci-
miento de la economia del Reino Uni-

Al no ser parte de la Unién Monetaria, el Rei-
no Unido continla teniendo una politica mo-
netaria independiente. Ello implica que el Banco
Central fija una meta de inflacién de acuerdo
con las condiciones macroeconémicas del Es-
tado, para lo cual utiliza, entre otros instru-
mentos, la tasa de interés. Esto le permite al
gobierno disponer de dos herramientas de
politica macroeconémica basicas: la moneta-
ria y la fiscal, otorgandole una mayor capaci-
dad de maniobra frente a los choques
externos. Finalmente, si bien la libra esterlina
sigue siendo la moneda oficial, la mayor parte
de las transacciones financieras se realiza en
délares o en euros.

do, se ha mantenido, en los Ultimos
anos, en promedio, en 3%, ubicando-
se en el 2000 en 3,1%. Esta tasa fue
inferior al promedio de la Uniéon Euro-
pea (3,5%) y similar a la registrada por
Francia (3,1%) y Alemania (3%).

En términos comerciales, la ba-
lanza de bienes y servicios de este Es-
tado ha sido, tradicionalmente,
deficitaria, ya que las importaciones as-
cendieron a 407 miles de millones de
ddlares (29% del PIB) vy las exportacio-
nes a 380 miles de millones (27% del
PIB) en el 2000.

Para finalizar, vale la pena men-
cionar que, a pesar de ser miembro de
la UE, el Reino Unido no hace parte de
la Unién Monetaria (EMU, su sigla en
inglés)”. Desde hace cerca de dos afos
se viene desarrollando un gran debate
en el pais en torno a este tema y en la
actualidad el Ministerio de Hacienda esta
evaluando si la economia del palis esta
en condiciones de unirse a la EMU. Los
resultados de dicha evaluacién se publi-
caran en junio del 2003 vy, de ser posi-
tivos, los ingleses decidirfan, a través del
voto popular, si hacen parte de la unién
monetaria la préxima primavera.
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El consumidor britanico se carac-
teriza por tener un alto nivel de vida,
ser bastante sofisticado y estar muy bien
informado sobre las opciones y benefi-
cios que el mercado le ofrece. El 34%
de los hogares esta constituido por pa-
rejas, el 28% por una sola persona, el
25% esta liderado por uno solo de los
padres y el 13% restante esta confor-
mado por parejas con uno o mas hijos.
El ingreso de la unidad familiar se ha
incrementado en los Ultimos afios en
forma sostenida por la incorporacién de
mas de un integrante de la misma en el
mercado laboral: en el 2000 el 77% de
los hogares ingleses recibié doble ingreso
y, actualmente, casi la mitad de la po-
blacion femenina trabaja medio tiempo
o tiempo completo.

El gasto total en alimentos en el
Reino Unido en el 2000 fue de 122.600
millones de ddlares, de los cuales cerca
del 71% correspondid a gasto en los
hogares y el 29% restante a comidas
fuera del hogar. Entre 1995 y el 2000,
el gasto en alimentos crecié a una tasa
anual de 2,8%; el gasto en comidas fue-
ra del hogar aumenté de manera im-
portante: 4,5% frente al 2,6% en que
crecid el gasto en alimentos en el ho-
gar. La mayor parte de la poblacion que
come fuera del hogar tiene entre 15y
24 afos y para ellos la comida rapida,

% La informacién presentada en esta seccién

proviene del Institute of Grocery Distribution
y del Department for Environment, Food and
Rural Affairs (DEFRA).

como la hamburguesa y el sanduche vy
la comida étnica —comida china e ita-
liana, por ejemplo—, son las mas po-
pulares. Los hombres que comen fue-
ra del hogar consumen un 80% mas
alimentos que las mujeres y prefieren
la carne, los vegetales y la papa; ade-
mas, consumen menos yoghurt, frutas
y ensaladas.

Las compras de frutas y vegeta-
les representan cerca del 21% de los
gastos semanales de comida y bebida
que se consumen en el hogar. En el
ano 2000, el consumo total de produc-
tos hortofruticolas fue de 9.6 millones
de toneladas y el per capita —incluye
comidas frescas, procesadas, congela-
das y secas—fue de |62 kilogramos/ano;
de éstos, un tercio correspondié a fru-
tas, otro tercio a hortalizas y la cantidad
restante a papa. En comparaciéon con
otros alimentos, el consumo per capita
de frutas y hortalizas en el Reino Uni-
do (excluida la papa) es superior al de
productos basicos como la carne y sus
derivados (48,5 kilogramos/afo), los
cereales (79 kg/afio) y el pescado (7,5
kg/afno). Asimismo, el consumo de
productos hortofruticolas es cercano
al de lacteos, que se sitla en | 14 ki-
logramos/afio.

Al analizar los patrones de con-
sumo por grupos de ingresos se ob-
serva que los hogares con menores
ingresos (menos de 270 ddlares a la
semana) consumen 25% menos fru-

ta que el promedio, 13% menos ve-
getales y 10% mas papa. En contras-
te, los hogares con mayores ingresos
(mas de 1.100 ddlares a la semana)
consumen 25% mas fruta que el pro-
medio, 8% mas vegetales y 21%
menos papa: el consumo per capita
de frutas y hortalizas (excluida la papa)
del estrato alto fue de | I3 kilogramos/
afio en el 2000, frente a 91 kg/afo
en el segmento de ingresos bajos.

Entre 1990 y el 2000, el consu-
mo promedio de frutas y vegetales dis-
minuyé ligeramente (2%) como resul-
tado, principalmente, de la contraccion
de las compras de vegetales en 2%
que no fue compensada por el incre-
mento de la demanda por frutas (en
25%). La disminucién del consumo de
vegetales respondié a la reduccion de
la demanda de vegetales tales como
coliflor, repollo y coles. En contraste, la
demanda por otros productos frescos,
dentro de los que se incluyen los
champifiones y las zanahorias, ha cre-
cido de manera sostenida: pasé de 23.9
a 25.6 kilogramos anuales por persona
entre 1999 y 2000. El aumento de la
demanda por frutas ha estado particu-
larmente concentrado en el consumo
de bananos y de jugos de frutas.

El consumo de jugos aumenté de
manera sostenida, a pesar de que el pre-
cio aumentd en 7%; lo anterior puede
responder a la continua innovacién den-
tro del sector en materia de sabores y



empaques. En contraste, disminuyé el
consumo de frutas enlatadas y de citri-
cos: entre 1999 vy el 2000 la demanda

por enlatados pasd de 2.4 a 2 kilogramos
anuales por persona y la de naranjas de
3.7 a2.8 kilogramos, comportamiento que

se explica, en parte, porque las frutas fres-
cas tienen un precio mas alto que el de
los jugos de frutas.

El mercado del Reino Unido si-
gue mas de cerca las tendencias del
mercado de Estados Unidos que las del
resto de paises europeos. Los concep-
tos en los que se basan las principales
tendencias son cuatro: bienestar,
practicidad, proteccién de la salud y del
medio ambiente y novedad.

El concepto de brenestar ha im-
pulsado la demanda por alimentos de-
nominados funcionales o nutracéuticos,
que se ofrecen en el mercado como
alternativas saludables. Estos alimentos
contribuyen a disminuir el riesgo de
enfermedades cardiacas, del sistema
digestivo y del sistema dseo v, en gene-
ral, a preservar la salud del consumi-
dor. Los productos funcionales mas
populares son las bebidas probidticas,
que tienen propiedades digestivas, y las
bebidas energizantes; también se vie-
nen desarrollando cereales, chocolates
y galletas con capacidad de reducir el
colesterol, fortalecer los huesos y me-
jorar la digestién, entre otros. Adicio-
nalmente, dado que el 20% de la po-
blacién britdnica estd representado por
personas mayores de 65 afios, se es-
pera que en un futuro la industria de
alimentos funcionales desarrolle produc-
tos que satisfagan sus necesidades
nutricionales.

De otro lado, el reducido tama-
fio de las familias, el ingreso de la mujer
al mercado laboral y las extensas jorna-
das de trabajo, entre otros, han hecho
de la practicidad del producto, en térmi-
nos de menor tiempo v facilidad para
prepararlo y consumirlo, un factor de
compra importante y, en ocasiones, mas
valorado por el consumidor que el cos-

Y Hoy en dia, el 77% de los hogares en el Reino

Unido tiene horno microondas, frente al 55%
que lo tenian a principios de los noventa.

Se calcula que en el 2011 una tercera parte
de los hogares estara constituida por una
sola persona.

Iceland es el distribuidor mas importante de
alimentos congelados en el Reino Unido.
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to. El empaque es un elemento funda-
mental en el concepto de practicidad
del producto y responde a la reduccién
en el tamafio de las familias porque és-
tas requieren empaques mas peque-
fios y porciones controladas de produc-
to. Reflejo de lo anterior es que el 75%
de los alimentos se ofrecen en porcio-
nes personales o bipersonales. Adicio-
nalmente, se ha tratado de dar mayor
valor agregado al empaque para hacerlo
mas practico para el consumidor: por
ejemplo, algunos empaques han sido
disefiados de tal forma que se pueden
usar como recipiente para preparar los
alimentos en el microondas o en cual-
quier otro sistema sin que pierdan su
sabor caracteristico.

Las principales lineas de produc-
tos practicos en el mercado britanico
son las de los alimentos denominados
listos para consumir y la comida en la
ruta (food on the go). Dentro de la linea
de alimentos listos para consumir, los
congelados —incluye frutas y hortali-
zas— son los de mayor crecimiento en
ventas y superan, incluso, las de los
enlatados y algunos secos, que se clasi-
fican en el mismo grupo. El incremento
en la disponibilidad de métodos de con-
servacion en los hogares y de prepara-
cién rapida de alimentos”, ha favoreci-
do el alza en las ventas de congelados.

Asimismo, la denominada comida
en la ruta esta constituida por los snacks
0 pasabocas que reemplazan una o mas
de las principales comidas del dia o que
se toman en el camino al trabajo vy la
universidad. Sus principales caracteris-
ticas son la facilidad de trasladar o llevar
el producto, de adquirirlo en el camino
al trabajo y de disponer de porciones
personales. El desayuno es la comida
que mas se reemplaza, por lo que las
ventas de productos como las barras
de cereales, las porciones individuales
de panaderia, los jugos, las bebidas ca-
lientes y las frutas han aumentado de
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manera importante. Los empleados jo-
venes vy las personas que viven solas®
son los principales demandantes de la
comida en la ruta.

Por otra parte, la aparicion de
enfermedades que afectaron los sec-
tores pecuario y avicola en la Ultima
década, como la listeria en los hue-
vos, la encefalitis espongiforme bovi-
na, la aftosa y el E—coli en el ganado
vacuno, despertaron una ola de pre-
ocupacién en el consumidor acerca
de los efectos de los alimentos en la
salud. La primera reaccién del mer-
cado ante la crisis del sector pecuario
fue la disminucién del consumo de
carne, lo que impulsé la demanda de
frutas y hortalizas en general vy la de
sustitutos de la carne hechos a base
de vegetales ricos en proteinas.

El vegetarianismo y la demanda
de productos ecoldgicos son las dos ten-
dencias mas importantes dentro del
consumo denominado saludable en el
Reino Unido. El vegetarianismo ha to-
mado fuerza durante los Ultimos afios,
y su demanda ha venido creciendo a
un 8% promedio anual; hoy en dia el
7% de la poblacidn (4 millones de per-
sonas) es vegetariana, con dos veces
mas mujeres que hombres.

En el 2000 las ventas minoristas
de alimentos ecoldgicos alcanzaron los
900 millones de ddlares y crecieron
del 25% al 30% anual, ocupando el
cuarto lugar en la UE después de Ale-
mania, ltalia y Francia. La produccion
interna de alimentos ecoldgicos cubre
tan sélo el 35% de la demanda nacio-
nal, dejando un amplio espacio a las
importaciones. En los Ultimos afos
varios supermercados, entre ellos
WalMart—~Asda y Iceland®, han pro-
puesto reducir el precio de los
ecoldgicos al nivel de los productos
convencionales, con el fin de masificar
SuU consumo y aumentar sus ventas.
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La politica agricola del Reino Uni-
do” se encuentra regida por la Politica
Agricola Comun (PAC), que fue intro-
ducida en 1962 con el propésito de al-
canzar un nivel de produccién que sa-
tisficiera la demanda por alimentos del
continente, para lo cual se empezaron
a proteger los mercados, establecien-
do impuestos a las importaciones y sub-
sidios a las exportaciones, y se empe-
zaron a manejar los diferentes
mercados para remover los excesos de
produccién. A medida que la produc-
cién comenzoé a aumentar, los excesos
de oferta se volvieron crénicos y fue
necesario incrementar el gasto para
manejarlos, lo que se convirtié en una
externalidad negativa para los produc-
tores de pafses que no gozaban de los
beneficios de los altos subsidios.

Como resultado de lo anterior, en
los Ultimos afios se han introducido va-
rias reformas a la PAC. En particular, se
ha restringido la oferta de algunos pro-
ductos a través de mecanismos como
las cuotas a la produccion lechera. Adi-
cionalmente, los precios han sido re-
cortados, aunque se mantienen por
encima de los niveles mundiales para la
mayoria de productos, y los producto-
res son compensados con pagos direc-
tos para cubrir la reduccidn de los in-
gresos que implican los bajos precios.
Asimismo, se han introducido pagos a
formas de produccién agricola que be-
nefician el medio ambiente (como la
ecoldgica) v se ha reducido el apoyo a
inversiones que lo dafan. Finalmente,
se ha hecho mas énfasis en el desarro-
llo rural y se han promovido la diversifi-
cacion de mercados de exportaciéon y
la consecucién de ingresos en formas
diferentes a los subsidios.

En el 2000, el costo de la PAC
fue de cerca de 60 millardos de ddla-
res, de los cuales el 51.3% se utilizd en
pagos directos a los productores, el 27%
se destind a la sustentacién de precios
y el porcentaje restante al desarrollo
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Esta seccién se basa en informacion del
Department for Environment, Food and Ru-
ral Affairs (DEFRA).
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rural y agroambiental. Ademds de los
costos que implica el presupuesto de la
PAC, la proteccion al sector agricola
europeo se ha traducido en mayores
precios a los consumidores finales en
los mercados del bloque. Aunque es-
tos costos varfan de acuerdo con los
movimientos de los precios mundia-
les, en el 2000 la OCDE los estimd
en mas de 70 billones de ddlares. Vale
la pena mencionar que el Reino Uni-
do recibe alrededor del 9% de los
fondos de la PAC.

La denominada Agenda 2000 fue
la principal reforma de la PAC desde
1992 vy representd un cambio del apo-
yo a partir de la sustentacion de pre-
cios a los pagos directos; ayudd a redu-
cir las distorsiones de la PAC; ha tratado
de mejorar la situacién de la agricultura
europea para que le haga frente al au-
mento de la competencia derivada del
incremento en la liberacién comercial;
y facilité la formulacidon de una Unica
politica para el desarrollo rural de la UE,
cambiando el énfasis del apoyo a la pro-
duccién por la proteccion del medio
ambiente y de la economia rural.

El gobierno britdnico ha estado a
favor de la reforma de la PAC, ya que
considera que ésta no esta dando los
resultados que necesitan los agriculto-
res, la economia rural y el medio am-
biente. Asimismo, considera que es una
politica extremadamente costosa y que
ha sido insuficiente a la hora de enfren-
tar los retos que presenta la expansion
de la UE, que ahora involucra a varios
paises de Europa del Este, cuyas condi-
ciones econdmicas y sociales son muy
diferentes a las del promedio de la UE.

Los principales objetivos del go-
bierno britanico son: reducir la canti-
dad de dinero que cada uno de los
miembros del bloque europeo esta
destinando a la PAC e incrementar la
eficiencia en el uso de los recursos; re-
flejar aln mas las preocupaciones rela-
cionadas con animales, que son funda-
mentales en un pafs en el que la
ganaderfa ha sido tradicionalmente la

principal actividad agropecuaria; darle un
mejor trato al medio ambiente; elimi-
nar la sustentaciéon de precios y los con-
troles en la produccién, contando con
un sistema de pagos que ayude a los
agricultores durante la transicion, v au-
mentar de manera importante los re-
cursos para apoyar esquemas de desa-
rrollo rural y agroambientales.

El sector agropecuario britanico,
poco favorecido por las condiciones
naturales, tiene una importancia muy
reducida dentro de la economia: du-
rante la segunda mitad de la década de
los noventa este sector aportd alrede-
dor de 1% al PIB y de 2% al empleo
total (Cuadro No. ). El sector agricola
se caracteriza por ser intensivo, alta-
mente mecanizado y eficiente bajo los
estandares de la UE. A pesar de lo an-
terior, con el paso del tiempo se ha re-
ducido la capacidad de la produccion
interna para satisfacer las necesidades
alimentarias del pais: a principios de los
noventa mas del 70% de la demanda
era cubierta con produccién interna y
en el 2001 esta tasa llegd a 62.5%. De
ahf que las importaciones de alimentos
hayan venido ganado importancia, al
crecer 3.6% anual promedio entre
1991y 2001 —pasaronde 12.3a 18.4
millardos de libras— mientras que las
exportaciones empezaron a disminuir
desde 1996 vy se contrajeron en 3.4%
entre este afo y el 2001.

Dada la gran extensién de los pra-
dos y pastos naturales, que ocupan casi
la mitad de la superficie del Reino Uni-
do, la ganaderia tradicionalmente ha sido
la principal actividad del sector
agropecuario. Aunque hay un mayor
nimero de corderos y ovejas (36.7
millones de cabezas frente a 10.6 mi-
llones en el 2001), la ganaderia bovina
proporciona mayores rendimientos. En
los Ultimos afios, la encefalopatfa
espongiforme bovina y los brotes de
aftosa han afectado gravemente la in-
dustria pecuaria del pals, lo que se tra-
dujo en la quiebra de cerca de 600
hatos y mataderos y en el sacrificio de
alrededor de 400.000 cabezas de ga-



nado?. La pesca es un importante ren-
glén dentro de la produccion agrope-
cuaria del pafs, gracias a los numero-
sos bancos de pesca localizados en
aguas britdnicas.

Entre los cultivos, los mas impor-
tantes son los cereales con tres millo-
nes de hectareas sembradas, dentro de
los cuales se destacan el trigo vy la ceba-
da. Los tubérculos, como la papa y la
remolacha azucarera, también se en-
cuentran bastante extendidos. Los pro-
ductos horticolas, por lo general culti-
vados en invernaderos, han venido
adquiriendo importancia.

En el afo 2000, la produccién de
frutas en el Reino Unido fue de 289.300
toneladas, lo que indica que hubo una
reduccion considerable respecto a
1995, cuando fue de 376.300 (Cuadro
No. 2). Aunque tanto la produccién
como el area cosechada de la mayoria
de los productos disminuyeron duran-
te el Ultimo quinquenio de la década de
los noventa, la manzana fue la que mas
contribuyd a la contraccion de la pro-

8 Seglin datos del DEFRA, desde 1997 el nu-
mero de cabezas de ganado disminuyé 2.2%
al ano, al pasar de 12 a 10.6 millones entre
este ano y el 2001.

La uva es el Unico cultivo cuya érea cultivada
no se redujo, sino que, por el contrario, ten-
dié a estabilizarse, a pesar de que su volu-
men de produccién cayé a una tasa promedio
anual de 9.5% entre 1995 y el 2000.

La disminucién en el valor de las compras al
exterior de frutas respondié, mas que todo,
a la contraccién de las importaciones
intracomunitarias, que disminuyeron [,2%
durante el periodo de andlisis.
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duccion fruticola, por ser el principal cul-
tivo. En efecto, la produccién de man-
zana representd alrededor de la mitad
de la produccién de frutas del Reino
Unido entre 1995 vy el 2000 y pasé de
260.900 toneladas (21.285 hectareas)
en el primer afo a 208.700 (12.800
has.) en el segundo.

A las manzanas les siguen en im-
portancia, dentro de la produccién
fruticola, la fresa, que participd con el
3% del area cosechada y tuvo un vo-
lumen de produccién de 34.300 tone-
ladas en el 2000; la pera, con el 9% vy
26.600 toneladas; la frambuesa, con el
8% y 8.800 toneladas; la ciruela, con el
4% y 5.300 toneladas vy la uva, con el
4% y 2.900 toneladas”. En lo que se
refiere a comercio exterior, junto con
Francia y Alemania, el Reino Unido lidera
las importaciones europeas de frutas.
Las compras britanicas totales al exte-
rior en el 2000 —incluidos productos
frescos y procesados— llegaron a 3.287
millones de dolares. El 69% del total del
valor importado en el 2000 correspon-
dié a frutas frescas, el 22% a procesa-
das, el 6% a secas, el 2% a congeladas
y el 1% restante a la categoria otras
(cortezas de frutas y frutas en conser-
vacién provisional), como se observa en
el Cuadro No. 3.

El origen de las importaciones del
Reino Unido se encuentra méas o me-
nos diversificado; durante el 2000, el
55% de las importaciones provino de
paises extracomunitarios y el porcenta-

je restante de naciones pertenecientes
a la Unién Europea'” (Cuadro No. 3):
se destacan Espafia, con una participa-
cién del 14% (349 millones de délares)
y Francia con el 10% (263 millones de
ddlares). A ellos les siguen los dos prin-
cipales proveedores extracomunitarios:
Suréfrica, con el 9% de las importacio-
nes, y Estados Unidos, con el 7%.

El Reino Unido tiene poca impor-
tancia como exportador de frutas en la
Unién Europea y, ademas, ha venido
perdiendo terreno durante los Ultimos
afios: el pafs ocupa el noveno lugar en-
tre los europeos en exportaciones de
frutas —excluidas las procesadas— y
participa con menos del 1% de las ven-
tas externas totales de la UE, al expor-
tar 207 millones de dodlares en el 2000.
Adicionalmente, el valor de las expor-
taciones decrecié a un promedio anual
de 5,4% en valor y mientras que el
volumen lo hizo a una tasa del 4,6%
entre 1995y el 2000. Los paises miem-
bros de la comunidad son el destino
de la mayor parte de las exportacio-
nes del Reino Unido (93% en el
2000), siendo los principales socios
Irlanda, hacia donde se dirigid el 49%
de los envios de frutas del pafs, Fran-
cia (17%) y Holanda (8%).

Del total exportado en el 2000,
el 58% correspondié a procesados (1 19
millones de ddlares), el 35% a frutas
frescas —incluidas algunas secas clasifi-
cadas en las mismas partidas arancela-
rias de la fruta fresca (73 millones de

CUADRO NO. |

SECTOR AGROPECUARIO EN EL REINO UNIDO (1995-2001)

1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001™M
Contribucién de la agricultura al PIB 1,6 1,5 1,2 1,0 0,9 0,8 0,7
% del total de la fuerza laboral empleado (%) 2,3 2,3 2,2 2,2 2,1 2,2 2,2
Balanza comercial sector alimentos y bebidas
Importaciones (millones de libras) 16.257 17.766 17.170 17.198 17.385 17.018 18.399
Participacion en el total de las importaciones (%) 9,7 9,7 9,1 9,0 8,8 7,6 7,9
Exportaciones (millones de libras) 9.974 10.058 9.924 9.246 8.948 8.737 8.612
Participacion en el total de las exportaciones (%) 6,5 6,0 5,8 5,6 5,4 4,7 4,4

Nivel de autosuficiencia

() Datos provisionales

Fuente: Department for Environment, Food and Rural Affairs (DEFRA)



CUADRO NO. 2

PRODUCCION DE LAS PRINCIPALES FRUTAS EN EL REINO UNIDO. 1995-2000 (TONELADAS)

Fruta 1995 1996 1997 1998 1999 2000 Part. Crec. ®
2000 1995-2000
(%) (%)
Manzana 260.900 223.600 187.000 183.700 246.400 208.700 72,1 -2,4
Fresa 41.900 40.200 33.000 34.900 41.600 34.300 1,9 -2,4
Pera 38.400 40.100 33.000 26.300 22.700 26.600 9,2 -10.8%
Frambuesa 10.500 12.200 9.500 13.400 11.400 8.800 3,0 2,1
Ciruela 14.700 19.800 12.100 6.400 9.300 5.300 1,8 -22.9%
Uva 4.500 4.400 3.800 3.500 3.100 2.900 1,0 -9.5%

() Crecimiento anual promedio. Estimacién lineal.
* Series de datos erriticas y sin tendencia.

Fuente: FAO. Calculos: Corporacién Colombia Internacional

ddlares)—, el 4% a secas (7,8 millones
de ddlares) y el 3% a congeladas (5,3
millones de ddlares). Los caducifolios,
particularmente la manzana y la uva, son
las frutas frescas con el mayor valor en
exportaciones; les siguen las nueces (in-
cluidas las secas), en particular los
pistachos, el grupo denominado /as de-
mas nueces no especificadas, la almen-
dra y la nuez de marafén. Las expor-
taciones de frutas secas se concentran
en uva pasa, las mezclas de frutas no
especificadas, el albaricoque y la ciruela

""" En calidad de reexportador.

pasa. En congelados, la frambuesa es el
producto méas importante.

Las importaciones britdnicas de
frutas frescas, que alcanzaron los 2.263
millones de ddlares en el 2000, estan
relativamente diversificadas. El banano
es el principal producto que importa el
Reino Unido: en el 2000 se importaron
743.000 toneladas por valor de 482
millones de ddlares, es decir, una parti-
cipacion del 21% en el valor total im-
portado en ese afo. En el segundo lu-
gar estd la manzana, de la cual se
importaron 426.000 toneladas por 319

millones de ddlares y en el tercero la
uva con 160.000 toneladas por valor
de 257 millones de ddlares.

De las compras totales de bana-
no realizadas en el 2000, més del 70%
se originé fuera de la Unién Europea y
el porcentaje restante al interior de la
misma. El principal proveedor fue Bél-
gica'’(15,7% del valor total en el 2000),
seguido por Costa Rica (14.4%), Santa
Lucia (9.8%) y Francia (7,8%). Las im-
portaciones intracomunitarias fueron
mads dindmicas que las de origen
extracomunitario, lo que indica que se

CUADRO NO. 3

IMPORTACIONES DE FRUTAS FRESCAS, CONGELADAS Y SECAS POR PARTE DEL REINO
UNIDO. 1995-2000 (MILLONES DE DOLARES)

1995 1996 1997 1998 1999 2000 Part. Crec.(V
2000 1995-2000
% %
Frescas 2.270,1 2.502,9 2.583,0 2.689,2 2.492,2 2.263,l 68,8 0,0*
Procesadas 823,9 890,2 797,9 859, | 875,0 734,3 22,3 -1,6*
Secas 256,9 296,9 302,3 237,9 220,0 194,7 5,9 -7.2
Congeladas 68,8 70,3 76,6 87,9 72,9 70,6 2,1 IR

() Crecimiento anual promedio. Estimacién lineal.
* Series de datos erraticas y sin tendencia.
Fuente: Eurostat. Calculos: Corporacién Colombia Internacional.



contrajeron los envios directos de los
paises productores a puertos britanicos,
contraccion que no fue compensada
con el incremento de las exportaciones
directas de paises como Costa Rica —
aumentaron 14.1%—.

Las compras a Bélgica—Luxem-
burgo aumentaron cerca de un 20% al
afo entre 1995y 2000, siendo éste el
principal puerto de entrada del banano
que llega al Reino Unido desde Colom-
bia'?, Costa Rica, Ecuador, Honduras,
Nicaragua, Guatemala y los demas pai-
ses centro y suramericanos. Asimismo,
al incremento de las importaciones ori-
ginadas en Bélgica se sumo el aumento
de las provenientes de Holanda, que
crecieron en 13% al afio durante el
periodo analizado.

En el grupo de caducifolios, el se-
gundo rubro mas importante dentro de
las importaciones de frutas frescas, com-
puesto por la manzana, la uva, la pera
y el durazno, sobresalen como princi-

12/ De Colombia sélo se importaron directamente
|.128 toneladas en el 2000.

pales proveedores Suréafrica en el con-
tinente africano, Italia y Espafa en Eu-
ropa, y Chile en Suramérica. Las com-
pras al exterior de citricos, en especial
de naranja y mandarina, con valores de
importacién de 144 y 127 millones de
délares en el 2000, respectivamente,
representan cerca del 6% de las im-
portaciones de frutas frescas. Los prin-
cipales proveedores son Espafia vy
Suréfrica; el primero aportd en el 2000
el 39% del valor total importado de
naranja y el 62% del de mandarina,
mientras que Surafrica suministré el
19% y el 11,5%, respectivamente.

El mercado del Reino Unido es
muy importante para las frutas tropica-
les y exdticas en general; en el afo 2000
se importaron 84 millones de ddlares
en meldn; 29 millones en aguacate; 28
millones en guayaba, mango vy
mangostan; 28 millones en kiwi, 21 mi-
llones en coco y 19 millones en pina.
Las importaciones de melén proceden
principalmente de Espana (participd con
31% en el 2000), Brasil (18%) y Costa
Rica (13%). Es importante agregar que,

excepto en el caso del meldn, cuyas
importaciones cayeron a una tasa del
2,9% promedio anual entre 1995 y el
2000, las compras externas de frutas
tropicales y exdticas aumentaron en los
dltimos afios.

Las compras al exterior de frutas
congeladas ascendieron a 70,5 millones
de ddlares en el 2000 (lo que repre-
senta el 2% de las importaciones de fru-
tas). La frambuesa, la mora vy las demas
bayas, excluida la fresa, son las frutas
congeladas que tienen los mayores va-
lores importados: 24,5 millones de dé-
lares en el 2000 (17,3% de las com-
pras al exterior de frutas). Estas
importaciones se originaron, proporcio-
nalmente, en pafses comunitarios vy
extracomunitarios, con valores de 12,3
millones de ddlares (8. 142 toneladas) y
de 12,1 (8.253 toneladas), respectiva-
mente. Chile, que participd con el
21,7%, y Polonia, que lo hizo con el
15,3%, son los principales proveedo-
res extracomunitarios, mientras que
Holanda (17,3%), Dinamarca (12,6%)
y Bélgica-Luxemburgo (8,9%) son los

CUADRO NO. 4

PRODUCCION DE LAS PRINCIPALES HORTALIZAS EN EL REINO UNIDO. 1995—2000

(TONELADAS)

Hortaliza 1995 1996 1997 1998 1999 2000  Part. Crec.
2000 1995-2000
% %

Papa 6.406.800 7.225.000 7.125.000 6.422.000 7.130.900 6.651.600 64,3 0,1*
Guisante 733.000  732.000  811.300  704.000  712.800  744.750 72 -04*
Zanahoria 517.200  617.400  623.100  617.600  673.200  713.900 6,9 5.3
Cebolla 279.000  312.600  361.900  368.000  417.400  418.700 4,0 8.3
Col y Repollo 419.000  434.000  309.700  283.600  269.700  254.900 2,5  -l1.4
Coliflor 244.000  239.000 195.100 191.700 172.400 156.800 1,5 9.2
Lechuga 257.000  214.400 182.700 172.400 175.200 155.500 1,5 9.1
Tomate 114.500 117.000 115.000 108.900 117.300 113.300 LI -0,3*
Setas y hongos 101.671 106.555 107.359 109.500 102.900 89.900 09  -2,0*
Pepino y pepinillo 89.700 85.600 82.000 82.000 82.000 82.000 0,8 1.7

7

() Crecimiento anual promedio. Estimacién lineal.
* Series de datos erriticas y sin tendencia.

Fuente: FAO. Cilculos: Corporacién Colombia Internacional.
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mas importantes al interior de la comu-
nidad. Las importaciones de frutas tro-
picales congeladas mostraron mucho
dinamismo entre 1995 y el 2000, pues
crecieron en | 1,6% anual promedio y
ascendieron a |,4 millones de ddlares
en el Ultimo afio. La casi totalidad de las
importaciones de estas frutas provino
de palses extracomunitarios, particular-
mente México (58% del valor total) y
Tailandia (19%).

El 4rea cosechada de hortalizas y
raices del Reino Unido en el 2000, fue
de 458.536 hectéreas, incluida la dedi-
cada a la produccién de papa. Como
en el caso de las frutas, el 4rea cose-
chada de hortalizas y raices cayd a una
tasa promedio anual de 2,4% entre
1995 y el 2000. El cultivo mas extenso
es el de papa, con un drea cosechada
de 166.000 hectareas (es decir, el 36%
del total del grupo de hortalizas vy ral-
ces) y un volumen de produccién de
6,7 millones de toneladas en el 2000
(Cuadro No. 4).

Ademas de la papa, se destacan,
por su participacién en el area total co-
sechada de hortalizas y tubérculos, los
guisantes frescos y secos, que tuvieron
un area de 122.100 hectareas y un
volumen de produccién de 744.750
toneladas.

El Reino Unido importé hortalizas
frescas y procesadas por un valor de
2.941 millones de ddlares en el 2000,
con un crecimiento promedio anual del
2% entre 1995 y el 2000. La mayor
parte de las importaciones de hortali-
zas y raices frescas, congeladas y secas
del Reino Unido se originaron al inte-
rior de la Unién Europea (78% del total
en el 2000); la significativa participacion
de las compras a la UE de hortalizas,
raices y tubérculos en el total tendid a
aumentar entre 1995y el 2000, vy tuvo,
un crecimiento del 5,8% promedio
anual, mientras que las importaciones
procedentes de paises no comunitarios
se contrajeron en 7,7%.

Una porcidn significativa de las
importaciones de hortalizas del Reino
Unido proviene de Espafia, que contri-
buyé con el 30% del total, y de Holan-
da, desde donde ingresé el 23%. Kenia
y Espafia se destacan como los provee-
dores mds dindmicos en los Ultimos
afios, con un crecimiento promedio
anual del valor exportado de hortalizas
y raices al Reino Unido del 15,5% y del
9,4%, respectivamente.

A pesar de que las exportacio-
nes de hortalizas y raices frescas y pro-
cesadas del Reino Unido no son re-
presentativas en el conjunto de la

Unién Europea (en el 2000 contribu-
yeron con el 2,4% del valor total ex-
portado de hortalizas y raices), el Rei-
no Unido tiene una participacién mas
significativa como exportador horticola
que como fruticola.

Asi, a pesar de la participacion de
75% que tienen los pafses comunita-
rios en el valor total exportado, Irlanda,
el principal socio hortofruticola del Rei-
no Unido, tiene un porcentaje mode-
rado del valor exportado (27% en el
2000) y esta seguido de cerca por Es-
pafa (15%) vy por ltalia (12%). Debido,
en parte, al ciclo de produccién por
estaciones, que no permite disponer de
una oferta constante a lo largo del afo,
el Reino Unido ha sido mucho mas exi-
toso en penetrar mercados extraco-
munitarios con productos horticolas
que fruticolas. Asf, las ventas al exterior
a pafses por fuera de la Unién Europea
representaron, en el 2000, el 25%
del valor total exportado de hortalizas y
raices (58 millones de ddlares) y sus
principales destinos fueron pafses
africanos. No obstante, su crecimiento
ha seguido la tendencia decreciente
de las exportaciones totales de hor-
talizas y raices.

En la categorfa de las hortalizas

frescas, la papa fue el principal produc-
I

CUADRO NO. 5

IMPORTACIONES DE HORTALIZAS FRESCAS, CONGELADAS Y SECAS DEL REINO UNIDO.
1995-2000 (MILLONES DE DOLARES)

1995 1996 1997 1998 1999 2000 Part. Crec. ®
2000 1995-2000
% %

Frescas 1.419,6 1.481,1 1.554,3 1.676,5 1.591,1 1.552,5 52,8 2,1*
Congeladas 217,9 198,9 187,5 247,2 259,7 214,2 7,3 2,8%
Secas 166,7 172,6 169,8 172,5 174,4 156,8 5,3 -0,7*
Raices y tubérculos 14,9 15,0 15,2 16,6 16,6 0,6 3.0
Procesadas 817,2 820,4 877,7 939,3 1.070,3 988,5 33,6 5.2
Otras® 11,2 9,5 10,9 10,0 12,3 13,1 0,4 4,1*
Total 2.647,5 2.697,5 2.815,4 3.062,2 3.124,9 2.941,8 100 3.0

M Crecimiento anual promedio. Estimacién lineal.

@ Incluye hortalizas en conservacién provisional
*/Series de datos erraticas y sin tendencia.

Fuente: Eurostat. Calculos: Corporacién Colombia Internacional.



to de exportacién y en el 2000 se ven-
di6 un total de 58 millones de ddlares
(189.000 toneladas); sin embargo, el
valor de las exportaciones decrecié v el
volumen se estancd. Adicionalmente, las
ventas al exterior de hortalizas secas se
concentran en frijol y arveja seca, que
explicaron el 76% del valor total en el
2000. En congelados, se destacan la
arveja, la papa, el frijol y el maiz. Final-
mente, dentro de las exportaciones de
procesados el rubro mas importante es
el de preparados a base de papa, que
participé con el 58% del valor total ex-
portado en la categorfa (86,8 millones
de ddlares).

En 1998, las importaciones de
hortalizas frescas empezaron a contraer-
se, hasta alcanzar 1,558 millones de
ddlares en el 2000, después de un pe-
rfodo de tendencia alcista.

La casi totalidad de los 162 millo-
nes de ddlares importados de pimien-
tos y pimentones en el 2000 provinie-
ron de la UE, principalmente de Holanda
y Espafa. Las compras a paises no co-
munitarios se encuentran encabezadas
por Israel (2,7%) y Kenia (1,3%); estos
proveedores también se destacan por
tener las tasas de crecimiento mas di-
namicas en las ventas al Reino Unido,
39,7% y 25,1%, respectivamente, en-
tre 1995y el 2000. En cuanto a las im-
portaciones de papa fresca (| 16 millo-
nes de ddlares), en el 2000 el 71,6%
correspondidé a miembros de la comu-
nidad. El Reino Unido compra este pro-
ducto de diversos paises, entre ellos
Francia, Holanda, Espafia, Bélgica-
Luxemburgo, ltalia y Portugal. Las im-
portaciones de pepino vy pepinillo, que
sumaron 81,4 millones de ddlares, equi-
valentes a 69.290 toneladas en el 2000,
proceden en su totalidad de la Unidn
Europea, en particular de Espafna, que
aporté mas de la mitad del valor total
importado, y de Holanda, que partici-

13 Las importaciones de pimentén conservado
en vinagre o acido acético fueron las mas di-
namicas, al crecer 23% anualmente, hasta
alcanzar un valor de 1,5 millones de délares
en el 2000. Las importaciones de maiz (no
dulce) en conserva, crecieron a una tasa del
19% vy ascendieron a un valor de 2 millones
de ddlares; las de los vegetales en preparacio-
nes homogenizadas, crecieron a un 17% (2
millones), la arveja en conserva a un 14% (7
millones), la alcachofa en conserva a un 13%
(3,2 millones), la aceituna en conserva, a un
11% (23 millones) y los pimientos a un 10%
(3,4 millones).

pd con el 41% y los demés pafses de la
Unién Europea el 3,6%.

Las importaciones de hortalizas
congeladas representaron el 7% de las
compras al exterior de hortalizas y tu-
bérculos en el 2000, al ascender a 214
millones de ddlares. Como en el caso
de las frutas, los congelados contribu-
yen, en gran medida, al crecimiento de
las importaciones totales de hortalizas.
Entre 1995 y el 2000, las compras al
exterior de estos productos crecieron
a una tasa promedio anual del 2,8%.

El 81% de las importaciones de
papa congelada fue suministrado por
paises miembros de la Unién Europea;
Holanda sobresale como el principal
origen, con una participacion del 61,7%
en el valor total. Estados Unidos es el
principal proveedor extracomunitario y
uno de los mas dindmicos, con una par-
ticipacién en el valor importado del
18,7%; las importaciones procedentes
de este pals registraron un crecimiento
promedio anual del 14% entre 1995y
el 2000. El 60% del maiz congelado
importado por el Reino Unido fue pro-
visto por paises extracomunitarios. Sin
embargo, durante los Ultimos afos se
ha presentado un incremento de las
compras a miembros de la Unién, que
crecieron a una tasa promedio anual del
2% entre 1995 y el 2000, mientras
que la participacion de las importacio-
nes no comunitarias decrecié al 7%.
Israel, Hungrfa, Estados Unidos y Ca-
nada son los principales proveedores
extracomunitarios, en tanto que Fran-
cia y Bélgica-Luxemburgo son los mas
importantes dentro de la comunidad.

Las compras externas de hortali-
zas secas del Reino Unido ascendieron
a 156 millones de ddlares en el 2000 vy
se concentraron en frfjol seco, que par-
ticipé con el 43% del total en el mismo
afio. La cebolla seca que importa el
Reino Unido procede de paises
extracomunitarios (62% del valor total);
sin embargo, durante los Ultimos anos
los pafses de la comunidad han venido
ganando importancia en detrimento de
los proveedores extracomunitarios, de
tal manera que su participacién ha au-
mentado a una tasa promedio anual del
9%, mientras que las extracomunitarias
se contrajeron a una tasa anual del
5,1% entre 1995 vy el 2000. Estados

Unidos es el principal proveedor, con
una participaciéon del 43,5% en el Ulti-
mo afio, seguido por Francia (29%) vy
Egipto (14%).

El Reino Unido importé frutas y
hortalizas procesadas por un valor de
[.470 millones de ddlares en el 2000,
cifra que se mantuvo relativamente es-
table durante el perfodo 1995-2000'%.
Los procesados que mas demanda el
Reino Unido son los preparados a base
de hortalizas, que participaron con la
mitad de las importaciones, esto es, 736
millones de ddlares. Le siguen en im-
portancia los jugos de frutas, con una
participacion de 26% (384 millones de
ddlares) v las frutas preparadas, con el
24% (350 millones de ddlares).

Los principales socios comercia-
les del Reino Unido en productos pro-
cesados son paises comunitarios, que
aportaron mas del 60% del valor total
importado en el 2000. El 88% de los
procesados a base de hortalizas proce-
dié de la Unién Europea, al igual que el
86% de los jugos de frutas y el 63% de
las frutas preparadas.

Dentro de los preparados a base
de hortalizas sobresalen la papa y el to-
mate, cada uno de los cuales concen-
tré alrededor de un tercio de las com-
pras al exterior. La casi totalidad de los
procesados a base de papa proviene
de la Unién Europea y se canaliza a tra-
vés de Holanda y Bélgica-Luxembur-
go, principalmente; Estados Unidos es
el Unico proveedor extracomunitario,
pero participd apenas con el 2% en el
2000. ltalia es el principal origen de las
importaciones de conservas de tomate
y provee cerca del 70% de las mismas;
Turqufa es el proveedor extraco-
munitario mas importante, con el 2,1%.

De otro lado, los jugos son los
productos de importacidn mas impor-
tantes dentro de los procesados de fru-
tas y contribuyeron con mas del 50%
del total importado en la categorifa en el
2000 (384 millones de dolares); el des-
empeno de las importaciones de jugos
fue relativamente estable entre 1995y
el 2000, con una leve disminucion del
0,1% promedio anual. Sin embargo,
como se habla mencionado anterior-
mente, el consumo de jugos de frutas
en el Reino Unido ha venido creciendo
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de manera sostenida durante los Ulti-
mos afos y una parte del consumo in-
terno es satisfecha con productos im-
portados. Esta aparente contradiccién
responde a que en el pafs hay una cre-
ciente tendencia a mezclar y embote-
llar los jugos a partir de purés y con-
centrados de frutas importados, lo que
ha reducido las importaciones de pro-
ducto final. Las importaciones de mez-
clas de jugos, como las de manzana y
pera, fueron las mas dindmicas dentro

' Uno de los principales proveedores
extracomunitarios de jugo de pina al mercado
britanico, que realiza la mayor parte de sus
envios a través de Holanda, es Tailandia, lider
en produccién y exportaciones mundiales de
este jugo.

Las importaciones de pifia en conserva pro-
ceden de Asia e ingresan en su mayor parte
directamente desde los paises productores
(86% del valor total en el 2000), particular-
mente de Tailandia, Filipinas, Indonesia,
Malasia y China; en Africa, Kenia es un pro-
veedor importante.

15/

de las de jugos de frutas, al crecer 14%
al ano entre 1995 vy el 2000.

El jugo de naranja tiene como
principales proveedores a Holanda, de
donde se importd el 34% del valor
total en el 2000, Francia (21%) y Ale-
mania (15%). Estos mercados sirven
de transito a productos provenientes
de paises como Brasil, Israel y Ma-
rruecos. En el 2000 Brasil exporté di-
rectamente al Reino Unido jugo de
naranja por |9 millones de ddlares, lo
que representd el 9% de las impor-
taciones totales, e Israel por 5,2 mi-
llones (2,4% del valor total).

La procedencia del jugo de man-
zana se encuentra poco concentrada:
el 28% del valor total importado en el
2000 fue provisto por Alemania, el 8%
por Austria, el 15% por Espafa, el 3%
por Portugal y el 8% por Francia; a nivel

extracomunitario sobresalen China y
Turquia. Irlanda y Holanda son los prin-
cipales orfgenes del jugo de pifa. Aligual
que las demas importaciones de jugo,
Holanda actlia como puerto de entra-
da, distribuidor y operador logistico v,
ademads, como facilitador de infraes-
tructura de almacenamiento y mezcla
de jugos que luego son re-exportados
al resto del mercado europeo'”.

Dentro de los procesados de fruta
diferentes a los jugos se destacan las
importaciones de pifia en conserva'”,
las de durazno en conservay las de nue-
ces preparadas. El Reino Unido impor-
ta, ademas, procesados de frutas tro-
picales diferentes a la pifia, como
conservas, pastas, purés, mermeladas
o almibares, de mango, guayaba,
passifloras, tamarindo y nueces tropi-
cales (coco, marandn y macadamia,
entre otros).

TRANSPORTE'¢

Inglaterra concentra la mayor par-
te de servicios de transporte interna-
cional y desde sus principales puertos y
aeropuertos se reenvia un volumen im-
portante de carga hacia Escocia e Irlan-
da del Norte. Inglaterra tiene una am-
plia oferta de servicios maritimos
—cuenta con mas de 250 puertos y
subpuertos—y se concentra en los puer-
tos de Felixstowe, Southampton,
Liverpool, Thames Port y Tilbury.
Felixstowe es el mayor centro de distri-
bucién de mercancia, gracias a las re-
des de carreteras y ferrocarriles que lo
comunican con el resto del pais. Este
puerto cubre la mayorfa de los servi-
cios directos que zarpan desde Colom-
bia, ofreciendo opciones para todo tipo
de carga en contenedores.

Belfast es el principal puerto ma-
ritimo de Irlanda del Norte. Localizado
en uno de los centros mas importantes
de construccién y reparacién de buques
del Reino Unido, por este puerto en-

1/ | a informacion presentada en esta seccién fue
extractada de PROEXPORT. Guia para ex-
portar al Reino Unido. 2002

tran cereales, carbdn, productos qui-
micos, hierro y acero. Los costos de
flete para carga seca, son relativamen-
te razonables, al ubicarse entre
US$1.200 y US$1.400 por contenedor
de veinte pies y entre US$1.700 y
US$2.000 para los de cuarenta pies.
Para carga refrigerada la tarifa oscila
entre US$3.800 y US$4.000 por con-
tenedor de cuarenta pies.

Asimismo, el Reino Unido cuenta
con una amplia infraestructura
aeroportuaria. Los principales aeropuer-
tos que disponen de servicio aduanero
y facilidades para el manejo de carga
son Belfast, en Irlanda del Norte;
Glasgow, Edimburgo y Aberdeen, en
Escocia y Heathrow, Gatwick,
Birmingham, Manchester, Bristol y
Liverpool, en Inglaterra. Las principales
puertas de entrada de carga aérea al
Reino Unido son los aeropuertos
londinenses de Heathrow y Gatwick,
desde donde la carga es reenviada ha-
cia otras ciudades del pafs. Si la mer-
cancfa ha sido nacionalizada, puede vol-
ver a enviarse por via terrestre en
camién o en ferrocarril o via aérea. Las
mercancias sin nacionalizar son
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trasladadas por via aérea vy, si esto no
es posible, se envian por ferrocarril.

La oferta de transporte aéreo
hacia Inglaterra estd compuesta por
servicios directos o conexiones en Ma-
drid, Amsterdam, Paris, Francfort,
Roma, Luxemburgo, Miami y Nueva
York, entre otras ciudades. Como al-
ternativa para llevar muestras sin valor
comercial, envios urgentes y exporta-
ciones de pequefos volimenes, estan
los servicios de carga y courrier, que
garantizan tiempos de entrega precisos;
DHL, FEDEX'y UPS, entre otros, pres-
tan este servicio.

Las tarifas aéreas para Londres
se mueven en un rango muy similar
al establecido para Madrid, Paris y
Francfort. Para los productos que se
exportan mas frecuentemente, como
flores, frutas, textiles, libros vy
artesanias, se aplican las tarifas de los
commodities, que son sustancialmente
mas bajas que las generales. Las tari-
fas para mas de 500 kilos de carga
general se encuentran entre US$ .60
y US$3.27/Kg vy las de frutas entre
USSI.51 y US$1.95. Ademas de la



tarifa basica, las aerolineas tienen au-
torizacion para cobrar US$0.03 por
kilo transportado por recargo de se-
guridad; también pueden cobrar un
recargo por combustible, que oscila
entre US$0.05 y US$0.15 por kilo.

ARANCELES

La Unidén Europea vy algunos pai-
ses en desarrollo han firmado acuerdos
comerciales para disminuir los niveles de
los aranceles para las importaciones pro-
venientes de los Ultimos. Para Colom-
bia, Bolivia, Ecuador, Perd, Venezuela,
los paises centroamericanos (Costa Rica,
Guatemala, Honduras, Nicaragua, Pa-
nama y El Salvador) y Pakistan, se ha
establecido un programa especial que
profundiza las preferencias arancelarias
del Sistema General de Preferencias de
la UE (SGP), que respalda el esfuerzo
de los mencionados paises en su lucha
contra el narcotréfico y busca brindar
espacios para las exportaciones de los
cultivos de sustitucién. El programa re-
cibié le nombre de SGP Andino (SPGA)
y consiste en la reduccién del 100% del
gravamen aduanero para el 90% de las
exportaciones provenientes de los pai-
ses mencionados anteriormente.

Las importaciones de frutas fres-
cas de contraestacién pagan los aran-
celes mas altos. Asi, para los duraznos
provenientes de nuestro pafs se can-
cela un gravamen de 10%, para las
nectarinas, uno del 17.6%, para las ci-
ruelas, de 12% vy para las manzanas,

7" Actualmente Acuerdo de Cotonou

de 3.7%. En contraste, el arancel apli-
cado a las importaciones de frutas tro-
picales se encuentra entre los mas ba-
jos. En particular, las importaciones de
meldn, sandfa, pifia y aguacate entran
libres de arancel cuando provienen de
pafses que hacen parte del SGPA. Adi-
cionalmente, algunas frutas, como el
coco, la guayaba, el mango y la papaya
y las denominadas passifloras, ingresan
sin gravamen desde cualquier origen.
Asimismo, las frutas en conserva, entre
las que se cuentan las cerezas, los
duraznos, las naranjas, las papayas y los
mangos, entre otras, también se en-
cuentran exentas del pago de arance-
les cuando provienen de paises cobija-
dos por el SGPA. A las frutas de
contraestacion sin cocer o cocidas con
adicién de azlcar o cualquier otro edul-
corante se les aplican aranceles que van
desde 0% -—zarzamoras— hasta
0%+8,4 euros por cada 100 kg. de
peso neto importado —fresas—. Final-
mente, las frutas tropicales sin cocer o
cocidas estan exentas del pago de aran-
cel ad valorem.

Los aranceles aplicados a las hor-
talizas y tubérculos frescos son mas ba-
jos que los de las frutas frescas. El aran-
cel mas alto corresponde a las
importaciones de coliflor y brécoli
(10.1%), tomate (8,8%), lechuga
(8.5%), arveja (8%), pimiento (7,2%),
alcachofa, frijol, puerro (6.9%), espa-
rrago (6.7%) y cebolla y chalotes
(6.1%), mientras que la papa, la be-
renjena, la arveja, los champifiones, el
apio y el frijol estdn exentos del pago
de aranceles cuando provienen de pal-

ses del SGPA. Lo anterior también se
cumple en el caso de las hortalizas co-
cidas en agua o vapor (a excepcién del
maiz dulce, que paga 9.4 euros por cada
100 kg. y de las aceitunas que pagan
['1.7%); las hortalizas secas cortadas; y
las hortalizas de vaina secas desvainas.
Finalmente, los aranceles que se deben
cancelar para la importacién de hortali-
zas conservadas provisionalmente osci-
lan entre 0% y 19,2 Euros por 100 kg.
de peso neto escurrido dependiendo
del producto.

Paralelamente al SGPA europeo
estd el SGP para paises menos desa-
rrollados, mediante el cual los paises de
la UE otorgan una exencion del 100%
a la totalidad del universo arancelario de
cerca de 48 paises africanos y asiaticos.
Asimismo, en el marco de la Conven-
cién de Lomé'” se otorgan exenciones
a paises del Caribe y Africa que fueron
colonias europeas; entre los productos
que estos paises pueden exportar libres
de arancel a los miembros de la UE
estan el banano, la pifia, el aguacate, la
lima, la toronja, el albaricoque, el melo-
cotdn, el kiwi, la papa, el perejil, el ajo
—entre febrero y mayo—, la zanahoria —
entre enero y marzo—, el pepino —en
enero— y el esparrago —entre agosto y
enero—. Otros pafses que tienen pre-
ferencias arancelarias importantes en el
envio de frutas y hortalizas a la UE son
Albania, Bosnia, Croacia, Macedonia y
Yugoslavia, en los Balcanes, y Polonia,
Bulgaria, Estonia, Lituania, Letonia, la
Republica Checa y Eslovaquia, en Eu-
ropa Oriental.

El intercambio comercial de fru-
tas y hortalizas frescas y procesadas de
Colombia con el Reino Unido es redu-
cido y es uno de los mds bajos con los
paises de la Unién Europea. Ello se ex-
plica, en parte, por la utilizacion de los
puertos comerciales més importantes
del continente como punto de ingreso
al mercado, lo que dificulta cuantificar
el valor y el volumen real de las impor-
taciones procedentes de Colombia. Por
su parte, las compras colombianas de

productos ingleses se caracterizan por
ser irregulares vy limitadas a pocos pro-
ductos, lo que genera un superavit a
favor del pafs.

De acuerdo con el registro de
exportaciones colombianas de produc-
tos hortofruticolas frescos y procesados
al Reino Unido en el 2000, Colombia
realizé envios directos por cerca de 2
millones de ddlares. El valor y el volu-
men de las ventas colombianas directas

RELACIONES BILATERALES CON COLOMBIA'Y
OPORTUNIDADES DE EXPORTACION

al mercado britanico de productos
hortofruticolas (frescos y procesados)
crecieron significativamente entre 1995
y el 2000: el valor se incrementé en
13,6% anual promedio y el volumen lo
hizo en 42,5%. El crecimiento menos
acelerado del valor total de las exporta-
ciones en relacidon con el volumen de
las mismas indica que los precios de los
productos colombianos en este mer-
cado han tenido un comportamiento
poco favorable durante los Ultimos afos.
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Las frutas exdticas representaron
el 56% del valor de las exportaciones
realizadas por nuestro pais en el afio
2000, lo que equivale a |, | millones de
ddlares y a 342 toneladas. En segundo
lugar estan el banano y el platano fres-
cos, con 377.000 dolares y 1.287 to-
neladas, seguidos por el mango, con
248.000 dolares, los jugos de frutas tro-
picales y exdticas, con un valor de
142.000 dolares, y el limén, con 60.000
ddlares. Excepto por el esparrago, Co-
lombia no exporta valores significativos
de hortalizas y raices frescas o proce-
sadas al Reino Unido.

Las exportaciones que mas cre-
cieron entre 1995y el 2000 son las de
los jugos de frutas tropicales o exdticas,
con tasas promedio anuales del 42%
en valor y del 52% en volumen, lo que
implicéd pasar de exportaciones por
6.000 ddlares en 1995 a 142.000 ddla-
res en el 2000. El jugo de maracuya
lidera las ventas de jugos de frutas exo-
ticas, con 150.000 ddlares en el 2000 y
con un crecimiento del 63% promedio
anual en el segundo quinquenio de los
noventa. Le siguieron en importancia
el jugo de mango, con exportaciones
por 19.000 ddlares, y el de guanabana,
por 4.000 ddlares.

Adicionalmente, las frutas tropi-
cales y exdticas frescas se vienen con-
solidando como un rubro de expor-
taciones tradicionales al Reino Unido
y han mantenido un dinamismo im-
portante en ese mercado (excepto la
pitahaya), con un incremento entre
1995 y el 2000 del 9,2% en valor y
del 14% en volumen. Las frutas tro-
picales y exdticas constituyen el rubro
de mayor interés en las exportacio-
nes hortofruticolas al Reino Unido en
todas las presentaciones: fresco, con-
gelado, seco y procesado. Lo ante-
rior responde a la disposicién que vie-
ne desarrollando el segmento de la
poblacidn de ingresos altos a probar
productos nuevos o exdticos y de tipo
gourmet, y a la presencia de una po-
blacidén inmigrante importante, espe-
cialmente de asidticos vy africanos.

La uchuva, de las cual se expor-
taron 872.000 ddlares en el 2000 (258
toneladas) es la fruta exdtica mas im-
portante dentro de las ventas al Reino
Unido; le siguen mango, con 248.000
ddlares y 469 toneladas; passifloras

(granadilla, maracuya y demaés), con
I'17.000 ddlares y 42 toneladas; toma-
te de arbol, con 93.000 ddlares y 32
toneladas; y pitahaya, con 30.000 ddla-
res y 5,6 toneladas. Vale la pena desta-
car que el comportamiento de los pre-
cios de la mayoria de estas frutas fue
positivo durante el periodo 1995-2000.

Las frutas tropicales frescas mas
importantes y mejor posicionadas en el
mercado del Reino Unido (excluyendo
el banano) son el meldn, la sandfa, el
aguacate, el mango y la pifa, cuyos vo-
[imenes de importacién superan, indi-
vidualmente consideradas, las 20.000
toneladas anuales. Aunque se trata de
mercados bien abastecidos a lo largo del
ano, el volumen vy el dinamismo de las
importaciones los convierte en produc-
tos altamente atractivos.

La linea de ecoldgicos en frutas
tropicales tiene un consumo bastante
difundido, lo que la coloca como una
alternativa de exportaciéon interesante.
Es importante anotar que los produc-
tos ecoldgicos que ingresan al mercado
britdnico deben ser registrados y apro-
bados por la oficina de estandarizacion
de alimentos ecoldgicos del Reino Uni-
do. Ademas de las frutas tropicales con
grandes volumenes de importacion,
estan las tropicales menores, como la
papaya, el tamarindo y el higo, cuyas
importaciones individuales no superan
las 4.000 toneladas anuales. Las expor-
taciones colombianas de estos produc-
tos son promisorias dado el crecimien-
to de sus compras (especialmente en
valor) entre 1995 y el 2000.

De igual forma, las passifloras son
un renglén promisorio para Colombia
porque, a pesar de que los volime-
nes que se exportan aun son reduci-
dos, tienen crecimientos interesantes:
en el 2000, el Reino Unido importé
cerca de 840 toneladas de passifloras
por un valor de 2,7 millones de déla-
resy una tasa de crecimiento del 12%
en valor y volumen. Colombia es ac-
tualmente un proveedor importante
de estas frutas, posicién que podria
aprovechar para incrementar los vo-
limenes de exportacién.

En frutas tropicales, el congelado
es una de las presentaciones mas im-
portantes dadas las tendencias del mer-
cado. En el 2000 las importaciones to-

talizaron 1.082 toneladas por un valor
de 1.4 millones de ddlares, con un in-
cremento superior al 10% entre 1995
y el 2000. Asimismo, tienen posibilida-
des comerciales las frutas secas tropi-
cales, como la papaya, el mango, el
banano, el platano, el tamarindo vy las
passifloras, que se usan como pasabocas
(snacks) o como productos gourmet.

Adicionalmente, las frutas proce-
sadas con potencial de exportacién al
Reino Unido son las hechas a base de
frutas tropicales y/o exdticas, incluidas
las tradicionales, con un consumo bas-
tante difundido; las conservas v los ju-
gos registraron los mayores valores y
volimenes exportados durante el pe-
rfiodo 1995-2000. En Colombia podrian
evaluarse oportunidades de exportacién
para el mango en conserva, el jugo de
mango, las conservas, pastas, purés,
mermeladas y jugos de frutas exdticas
(passifloras), principalmente. El tamafio
de las importaciones de conserva de
mango en vinagre es importante, con
4.198 toneladas en el 2000 y por va-
lor de 3,1 millones, y bastante dina-
mico, con un crecimiento promedio
anual del 4,8% en los Ultimos cinco
afios; el consumo de mango en con-
serva es uno de los mas difundidos
entre las conservas de frutas tropica-
les. Las pastas y jugos de frutas tropi-
cales, como las de platano o banano,
mango Yy guayaba, tienen una deman-
da mds o menos constante en la in-
dustria de alimentos para bebé, la in-
dustria de lacteos y el sector
institucional, que las adquieren en for-
ma directa o a través de empresas
mezcladoras con base en otros pai-
ses europeos: en el 2000, las impor-
taciones directas de jaleas, pastas o
purés de frutas tropicales fueron de
350 toneladas.

Finalmente, vale la pena tener en
cuenta que la mayor parte del merca-
do de hortalizas frescas y procesadas
estd concentrado en proveedores
intracomunitarios, por lo que las opor-
tunidades se limitan a pocos productos,
entre ellos el esparrago y la yuca. Aun-
que el tamafio de las importaciones de
estos productos es pequeno (4.294
toneladas y 1.346 en el 2000, respecti-
vamente) es un mercado creciente con
tasas promedio anuales de crecimiento
del 5% vy 5,4% en el periodo analizado.



