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Hintergrund der Studie

m Das AGTM strebt die Umsetzung eines wettbewerbsféahigen europaischen Gasmarktes, bestehend aus
gut miteinander verbundenen, funktionstiichtigen Entry-/Exit-Systemen an, welche definierte Kriterien
erfullen (Market Health und Market Participants’ Needs Metrics).

m Um dies zu erreichen, sollen Entry-/Exit-Systeme grundsatzlich nicht durch nationale Grenzen
beschréankt sein, sondern auf Basis existierender bzw. geplanter Infrastruktur so definiert werden, dass
sich ein positives Kosten-Nutzen-Verhaltnis einstellt.

m Vor diesem Hintergrund wurden im Rahmen dieser Studie sechs vorgegebene (grenziberschreitende)
Marktintegrationsvarianten fur das 6sterreichische Markgebiet Ost analysiert:

m  Analyse quantitativer Indikatoren in Bezug auf strukturelle Eigenschaften und Auswirkungen auf den
Ausweis frei verbindbarer Kapazitat und direktem Zugang zu neuen Quellen;

m vereinfachte Kosten-Nutzen-Analyse - basierend auf maximaler Integrationstiefe (Market Merger) - des
potentiell zu erwartenden volkswirtschaftlichen Nettonutzen fir Endverbraucher;

m Implikationen anderer Integrationsmodelle auf die berechneten Ergebnisse und
m entstehende Harmonisierungsbedarfe bei der Umsetzung einer Marktintegration.
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1. Marktintegrationsvarianten und ihre Charakteristika

2. Quantitative Indikatoren struktureller Eigenschaften

3. Vereinfachte Kosten-Nutzen-Analyse
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Marktintegrationsvarianten

Variante 1: AT+NCG(DE) Variante 2: AT+IT Variante 3: AT+IT+SI+HR

A A

Variante 4: AT+CZ Variante 5: AT+GPL(DE)+CZ Variante 6: AT+NCG(DE)+CZ

> >

Anmerkung: Im Rahmen der gesamten Studie bezeichnet die Abkiirzung AT das MG Ost (die Marktgebiete Tirol und Vorarlberg blieben
unberucksichtigt). 4
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Infrastructure Base Case

Netto-Import-Bedarf = Verbrauch - Produktion

—» Existierende Verbindung (techn. Kapazitaten*)
BE NL DK NO RU » Geplante Verbindung (BACI)

"direkte" Quelle

alle Angaben in TWh/a

GPL (DE)

DZ Ly LNG LNG LNG

Panigaglia Cavarzere OLT

(*): In technischen Kapazitaten nicht enthalten sind explizit ausgeschlossene Kapazitatsanteile von nicht-/teilregulierten Transitrouten.
Anmerkung: Sofern Erdgas von Netto-Exporteuren dezidiert Uber bestehende Transitvertrdge und —routen bis in den Zielmarkt transportiert wird, bzw. direkt an dessen
Entry-Punkten bereitgestellt wird, wird das als bereits bestehender direkter Zugang bertcksichtigt. Quellen: EUROSTAT, ENTSOG Map 2015 5
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Quantitative Indikatoren struktureller Eigenschaften

Market Health
Metrics AGTM

Zusatzliche

Indikatoren SoS
und Speicher

Direct Market

Access

Theoretisches

Verbindungsdefizit

Analyse hinsichtlich
Wettbewerbsfahigkeit
und Belastbarkeit:

m  Anzahl der
Bezugsquellen

m Herfindahl-
Hirschman Index

m Residual Supply
Index

Analyse hinsichtlich
SoS und
Speichermarkt:

m N-1

= |RDI

m Verfigbares AGV

und verflgbare
Ausspeicherraten

m  Speichermarkt-
konzentration

Analyse hinsichtlich
dem direkten Zugang
zu neuen Quellen und
dessen Potential zur
Deckung des Netto-
Import-Verbrauchs
(Verbrauch abziiglich
Produktion)

Analyse potentiell
auftretender
Verbindungsdefizite
bei Worst-Case-
Nominierungs-
situationen
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Market Health Metrics AGTM

Market Health Metrics

BQ HHI RSI
= 110% des

Schwellenwert >3 < 2.000 Bedarfs
AT 3 5.495 202%
AT+NCG(DE) 4 2.873 97%
ATHIT 9 2.605 121%
AT+IT+SI+HR 9 2.568 120%
AT+CZ 3 6.308 210%
AT+GPL(DE)+CZ 4 4.004 126%
AT+NCG(DE)+CZ 4 3.012 112%
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Zusatzliche Indikatoren SoS und Speicher

Versorgungssicherheit
IRDI SPB SPL

% des % Max-
Bedarfs

Leistung

Speicher-HHI

Schwellenwert >100% < 2.000
AT 181% 5.989
AT+NCG(DE)

<2.000
2.231

AT+IT 116% 2.145 4.181
AT+IT+SI+HR 114% 2.096 3.904
AT+CZ 188% 5.212 1.738
AT+GPL(DE)+CZ 218% 2.147 1.119
AT+NCG(DE)+CZ 149% 2.635 1.440

Anmerkung: Die Ergebnisse des Speicher-HHI beinhalten keine strategischen Speichervolumina. 9
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Direct Market Access

m Dieser Indikator bewertet die ggf. durch Marktgebietsintegration auftretende Verbesserung hinsichtlich
des direkten Marktzugangs (,,DMA") zu moglichen neuen Gasquellen eines Marktes.

m Als neue Gasquellen werden im Rahmen dieser Analyse herangezogen:
m funktionierende Markte
m LNG-Anlagen
m Netto-Exporteure

m Der DMA-Indikator kennzeichnet daher den prozentuellen Anteil des Netto-Import-Verbrauchs (NID) des
betrachteten Zielmarktes, der durch den direkten Marktzugang zu einer neuen Quelle auf Basis von
aktuell verfigbaren Kapazitaten aller moglichen Transportpfade gedeckt werden kann.

Kapazitatsbuchungen,
Quelle Entgelte, etc.

-
- »
! —————— - s
Cd .
Cd ~
-7 S
~

Quelle

.

Integriertes Marktgebiet

Bilanzierungssysteme, Registrierungen,
Lizenzierungen, etc.

10
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AT+NCG(DE) und AT+IT+(SI+HR)

Direct Market Access

AT+NCG(DE)
+18% des NID ‘ K +18% des NID
\ /
NL = NO
+18% des NID +17% des NID
NCG GPL
B (DE) (DE)

Verbindungméglichkeit

. Zielmarkt O Quelle O Markt in Marktintegration

AT+IT (+SI+HR)

+61% des NID

+99% des NID

+57% des NID

DZ
LY IT
LNG
Panigaglia
LNG LNG
Cavarzere OLT

+56% des NID
+80% des NID

Verbindungmaéglichkeit

. Zielmarkt O Quelle O Markt in Marktintegration

NID = Netto-Import-Verbrauch (Verbrauch abziiglich Produktion)

11
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AT+CZ und AT+GPL(DE)+CZ

Direct Market Access

AT+CZ

+13% des NID

GPL
(DE)

cz

Verbindungmaglichkeit

. Zielmarkt O Quelle O Markt in Marktintegration

AT+GPL(DE)+CZ

+13% des NID

+13% des NID

N L T T
BE . DK
. N /
GPL
o NO

cZ

Verbindungmdglichkeit

. Zielmarkt O Quelle O Markt in Marktintegration

+13% des NID

NID = Netto-Import-Verbrauch (Verbrauch abziiglich Produktion)

12
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AT+NCG(DE)+CZ

Direct Market Access

AT+NCG(DE)+CZ
+18% des NID . DK \| +18% des NID
\\\ / /
+18% des NID +30% des NID
NCG
2 (DE) (DE)

cz

Verbindungmdéglichkeit

. Zielmarkt O Quelle O Markt in Marktintegration

NID = Netto-Import-Verbrauch (Verbrauch abziiglich Produktion)

13
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Theoretisches Verbindungsdefizit

m Dadie Integration von zuvor getrennten Markten zu der Schaffung eines vergrof3erten E/X-Systems fihrt ,
mussen Engpéasse zwischen den zuvor getrennten E/X-Systemen an den Grenzen des neu geformten E/X-
Systems abgebildet werden.

m Dies wurde im Rahmen der Studie grob durch das sogenannte theoretische Verbindungsdefizit
abgebildet, welches eine Indikation dafir liefert, welcher Anteil der derzeit verfigbaren FZK im Fall von
Worst-Case-Nominierungsszenarios im Jahresdurchschnitt nicht aufrecht erhalten werden kann.

m Es gibt grundsétzlich zwei Méglichkeiten mit solchen Verbindungsdefiziten umzugehen:
Kapazitatsausbau oder die Einfihrung von Kapazitatsrestriktionen

m Im Rahmen der nachfolgenden Kosten-Nutzen-Analyse wurde davon ausgegangen, dass ggf.
entstehende Verbindungsdefizite durch Einfihrung von Kapazitatsrestriktionen fur bestehende
Kapazitaten behandelt werden.

m Es wurden demzufolge keine Kosten der Kapazitatsdarstellung angesetzt, sondern der ermittelte,
theoretische Nutzen, soweit sachgerecht, im Ausmal} der Einschrankung der freien Verbindbarkeit
reduziert.

14
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Theoretisches Verbindungsdefizit

m Das theoretische Verbindungsdefizit — basierend auf der aktuellen Kapazitatssituation und dem jahrlichen
Verbrauch - drickt aus, welches Verbindungsdefizit in einer Worst-Case-Nominierungssituation aus
Sicht des jeweiligen Marktes besteht:

m TVD=0 — die gesamte fur den Markt ausgewiesene Entry-FZK kann auch bei Umsetzung der
Marktgebietsintegration aufrechterhalten bleiben

m TVD>0 — Defizit, welches z.B. durch Einfiihrung von Nutzungs-/Zuordnungsauflagen, dynamischen
Kapazitatsausweis, kommerzielle Mal3hahmen oder Netzausbau behandelt werden muss

150 |\Entry, | TVDa g= 60 Entryg 32

Verbindungsdefizit A—B:

Schritt1: TE,_ g = Min{150-40, 78420} = 98
Schritt2: 50 <98 — TVD,_,5= 150-(40+50) = 60
Verbindungsdefizit B—A:

Schritt1: TEg_ 4= Min{32-20, 90+40} = 12
Schritt2: 20>12 - TVDg ,=0

Verbrauchg

90 [EXity Exitg 78

Anmerkung: Dieser Indikator liefert eine Abschéatzung der im Jahresdurchschnitt entstehenden Auswirkungen von Worst-Case-Nominierungsszenarien. Die
Bericksichtigung des Jahresdurchschnitts des Inlandsverbrauchs indiziert als Ergebnis das im Jahresschnitt zu erwartende Verbindungsdefizit. Eine detaillierte 15
Analyse auf Basis eines vollstandig spezifizierten Kapazitdétsmodells kann durch diesen Indikator weder vorweg genommen, noch ersetzt werden.
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Theoretische Kapazitatseinschrankungsrate

m Aufbauend auf dem TVD drickt die theoretische Kapazitatseinschrankungsrate (TKER) dessen relative
Auswirkung aus.

m Das heildt, sie beschreibt den prozentuellen Anteil der durchschnittlich reduzierten Entry-FZK bezogen
auf die aktuell bestehende Entry FZK-Jahreskapazitat der zu integrierenden Markte.

TKER, = 40% TKERg = 0%

TVD, g =60
150 [Entry , A=B Entryg 32 Kapazitats-Einschrankungsrate A:

TKER, = TVD,_,5 / FZK Entry, = 60/ 150 = 40%
Kapazitats-Einschrankungsrate B:
TKERg = TVDg_,, / FZK Entryg = 0/ 150 = 0%

LAND B

Verbrauchg

lExitB 78

16
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Ergebnisse der quantitativen Indikatoren

Falls fur Indikatoren Schwellenwerte gegeben sind, drickt der prozentuale Wert deren Erfiillung aus.

Quantitative Indikatoren

Schwellenwert AT+NCG(DE) AT+IT+SI+HR AT+GPL(DE)+CZ | AT+NCG(DE)+CZ
Market Health Metrics des AGTM
Anzahl der Bezugsquellen =3[ 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100%
HHI <2.000[  36% 70% 7% 78% 32% 50% 66%
RSI >110% des Bedarfs|  100% 89% 100% 100% 100% 100% 100%
Versorgungssicherheit
N-1 >100%| 100% 100% 100% 100% 100% 100% 100%
IRDI <2.000[ 33% 97% 93% 95% 38% 93% 76%
SPB % des Bedarfs|  78% 31% 31% 31% 62% 47% 33%
SPL 9% der Max-L.|. 131% 99% 12% 70% 98% 115% 95%
Speicher
Speicher-HHI <2000 90% | 100% | 48% | 51% | 100% | 100% | 100%
Kapazitatsbezogene Indikatoren
DMA maximal (@ des NID) 18% 99% 99% 13% 13% 31%
Zusétzliche direkte Quellen 4 5 5 1 3 4
AT: 188
TVD Einzelmarkie AT: 440 AT: 188 IT: 293 AT: 460 éF,TLﬁs?; NA(':I'G44;()1
TWh/a des FZK Entry NCG: 240 IT: 231 Sl - CZ: 102 ) )
CzZ: 34 Cz: 102
HR: 19
AT: 27% . a0 . 770
TKER Einzelmarkte AT: 77% AT: 27% IT: 29% AT: 67% (?P-rl_sf‘& NACTG7Z8/3 %
% des FZK Entry NCG: 29% IT: 23% Sl - CZ: 31% ] ]
CZ: 18% CZ: 31%
HR: 70%
TVD aggregiert Twh/a des FZK Entry 679 419 501 562 963 563
TKER aggregiert % des FzK Entry 48% 25% 29% 55% 60% 37%

Anmerkung: “DMA maximal” bezeichnet den maximalen Anteil des NID, der durch eine optimale Nutzung aller Quellen gedeckt werden kann. 17
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Grundsatze der Kosten-Nutzen-Analyse

m Ziel: Marktintegrationsvarianten anhand ihres Potentials zur Schaffung von volkswirtschaftlichem Nutzen
reihen (tatséchliche Entscheidung fir eine Umsetzung erfordert detailliertere Analysen)

m Kosten-Nutzen-Analyse basierend auf maximaler Integrationstiefe (Market Merger) und Infrastructure
Base Case

m Es wird grundsatzlich davon ausgegangen, dass in einem funktionierenden und kompetitiven Markt,
volkswirtschaftlicher Nutzen bis zu den Endverbrauchern durchgereicht wird.

m Die Erfahrung aus vorliegenden Kosten-Nutzen-Analysen zeigt, dass den Nutzenpotentialen einer
Marktintegration im Wesentlichen Kosten zur Aufrechterhaltung des Kapazitatsausweises an den
kommerziellen Grenzen des integrierten Marktes gegenuberstehen.

m Im Rahmen dieser Studie wurde davon ausgegangen, dass ggf. entstehende Verbindungsdefizite durch
Einfihrung von Kapazitatsrestriktionen flir bestehende Kapazitaten behandelt werden.

m Es wurden demzufolge keine Kosten der Kapazitatsdarstellung angesetzt, sondern der ermittelte,
theoretische Nutzen, soweit sachgerecht, im Ausmald der Einschrankung der freien Verbindbarkeit
reduziert.

m Zusétzliche Kostenelemente, wie einmalige Implementierungskosten, wurden nicht quantifiziert, da davon
ausgegangen wird, dass diese durch ebenso nicht quantifizierte Nutzenkategorien, insbesondere
Synergieeffekte fur Marktrollen, mindestens kompensiert werden.

19
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Nutzenkategorien
Gesteigerte GroBhandelseffizienz
Primére
Nutzen- Reduktion der Bid-Ask Spreads
kategorien
Gesteigerte Vertriebseffizienz
Marktteilnehmer-Effizienz Systemeffizienz

Sekundare
Nutzen-
kategorien

Effizienzsteigerung im Speichermarkt

Verminderte Bilanzierungskosten

Effizienzsteigerung durch integriertes
Bilanzgruppen- u. Portfoliomanagement

Effizienzsteigerung durch gemeinsame
Funktionen der Marktverantwortlichen

Effizienzsteigerung durch integrierten
Handelszugang

Effizienzsteigerung durch optimiertes/
integriertes Gasfluss-Management

Verminderte Hedging-Kosten

Verminderter Flexibilitatsbedarf

20
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Gesteigerte Grolshandelseffizienz

m Die Integration von einzelnen Marktgebieten fuhrt dazu, dass buchbare Kopplungspunkte zwischen den
zurzeit bestehenden Einzelmarkten als dann marktinterne Punkte fir Netznutzer nicht mehr relevant sind.

m Damit entfallen an diesen Punkten Entgelte, Kapazitdtsbuchungen und vertragliche Engpéasse, was zu
einer effizienteren Nutzung der bestehenden Infrastruktur beitragt.

m Die Einfuhrung eines gemeinsamen Bilanzierungssystems fur das neu entstehende Marktgebiet fihrt
aullerdem zu:

m einer Vereinfachung der operativen Handhabung und einer Reduktion der Bilanzierungsrisiken, da alle
Ein-und Ausspeisungen in einem zentralen Bilanzierungsportfolio erfasst werden und

m der Konzentration der Liquiditat und Handelsgeschafte an einem integrierten VHP als zentralen
Erfallungsort.

m Hohere Liquiditat, reduzierte Kosten und Risiken schaffen Attraktivitat flir zusétzliche Versorger in dem
neuen Marktgebiet aktiv zu werden. Dies ermdglicht eine weitere Erh6hung der Liquiditat und schafft
zuséatzlichen Wettbewerb.

21
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Gesteigerte Grol3handelseffizienz

AUSGANGSSITUATION MARKTINTEGRATION
Grenzpreise Grenzpreise
/\ 7 T~
Handler/ 23 24 24 23 24 25 23 24 24 23 24 25

Importeure

[
2
©
=
Markt A ) 2 Integrierter Markt
<
T
=

24

Marktpreise Neuer Marktpreis

l Angebote, welche derzeit zur Deckung der ﬂ Angebote, welche derzeit nicht zur Deckung der
Nachfrage genutzt werden Nachfrage genutzt werden

Anmerkung: Der zusatzliche Eintritt potentieller, neuer Versorger in den integrierten Markt wird in dieser Darstellung nicht berticksichtigt. 22
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Gesteigerte Grolshandelseffizienz

m Fir eine direkte Auswertung ware die Kenntnis von Angebots- und Nachfrage-Kurven, also allen Bid- und
Offer Quotierungen am GroRBhandelsmarkt, notwendig. Da diese Daten nicht verfligbar sind, kommt eine
Approximation zur Anwendung.

m Die zentrale Annahme dabei ist, dass eine Marktintegration zu einer Anpassung des GrolBhandelspreises
auf das Preisniveau des niedrigeren der zurzeit getrennten Markte fuhrt (,,Preiseffekt).

m Dieser Preiseffekt wird sodann mit den betroffenen Marktvolumina, also den Volumina des zuvor héher
bepreisten Marktes, multipliziert (,,Volumeneffekt®).

m Basierend auf der grundsatzlichen Annahme, dass in einem funktionierenden Markt die
Grofhandelspreise das grundsatzliche Preisniveau fur die Berechnung von Endverbraucherpreisen
bestimmen, wird die korrespondierende Abnahme der Endverbraucher als Marktvolumen herangezogen.

m In Abhéngigkeit von den tatsachlichen (nicht bekannten) Angebots- und Nachfragekurven stellt sich der
potentielle Nutzen taglich in unterschiedlicher Hohe — von Situationen ohne bis hin zum maximalem
Nutzen — dar. Da die Wahrscheinlichkeit dieser Situationen nicht absehbar ist, wird eine Gleichverteilung
unterstellt und gemal Laplace Regel der Nutzen mit dem Faktor 0.5 multipliziert.

m Daentstehende Verbindungsdefizite und die resultierende Reduktion der Entry-FZK die Integration aller
Angebote in eine integrierte Merit Order am VHP einschranken, wird dieser Nutzen anhand der TKER
reduziert.

23
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Gesteigerte GrolRhandelseffizienz (Mio. EUR/a)

334 Mio. EUR 327 Mio. EUR

93 Mio. EUR
28 Mio. EUR

15 Mio. EUR

14 Mio. EUR

AT+NCG(DE) ATHIT AT+HIT+SI+HR AT+CZ AT+GPL(DE)*CZ AT+NCG(DE)}*CZ

Anmerkung: Varianten mit IT wurden um die Grenzkosten des Gasverbrauches (“commaodity charge” bei Snam Rete) fir Entry-Allokationen in 2015 in Arnoldstein
reduziert, da die Marktpreise in IT signifikant hdher als in AT waren und die Entry-Allokationen in Arnoldstein rund 50% der gesamten Entry-Allokationen von IT
ausmachen und somit zur Preisbildung in IT beitragen. 24
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Reduktion der Bid-Ask Spreads

m  Marktintegration und die Einfihrung eines zentralen VHPs samt integriertem Bilanzierungssystem fihrt
zur Konzentration aller GroBhandelstransaktionen und Handler an einem VHP und generiert hohere
Liquiditat bzw. gesteigerten Wettbewerb.

m Als Folge dessen sinken fir an diesem VHP aktive Marktteilnehmer entsprechende Liquiditats-Risiken,
d.h. Risiken, offene Positionen nicht in angemessener Zeit und zu annehmbaren Preisen schliel3en zu
kénnen.

m Der Bid-Ask Spread als preisliche Dimension der Liquiditat eines Handelsplatzes ist eine wichtige
Komponente in der Abschatzung des zu erwartenden Liquiditatsrisikos fur Marktteilnehmer - je liquider
ein Markt desto geringer ist im Normalfall der Bid-Ask Spread und folglich auch zu berticksichtigende
Transaktionskosten.

m Als konservativer Ansatz kann davon ausgegangen werden, dass sich zumindest fir den Markt, dessen
Bid-Ask Spreads vor einer Marktintegration héher waren, eine Reduktion auf das Niveau des jeweiligen
Marktes mit den geringeren Bid-Ask Spreads einstellt.

m Diese Verringerung des Bid-Ask Spreads, welcher die impliziten Transaktionskosten, also Kosten aus
Folge der Differenz zwischen dem theoretischen Gleichgewichtspreis und dem echten Marktpreis,
bestimmt, generiert somit Nutzen fir Marktteilnehmer des zuvor schlechter gestellten Marktes.

m Daentstehende Verbindungsdefizite und die resultierende Reduktion der Entry-FZK die Integration aller
Angebote in eine integrierte Merit Order am VHP einschrédnken, wird dieser Nutzen anhand der TKER
reduziert.

25
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Reduktion der Bid-Ask Spreads (Mio. EUR/a)

35 Mio. EUR

33 Mio. EUR

13 Mio. EUR

7 Mio. EUR
6 Mio. EUR

2 Mio. EUR

AT+NCG(DE) ATHIT AT+IT+SI+HR AT+CZ AT+GPL(DE)+CZ AT+NCG(DE)}+CZ

26
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Gesteigerte Vertriebseffizienz

m Die jetzige Situation getrennter Marktgebiete ist durch unterschiedliche Bilanzierungssysteme,
Registrierungs-/Lizenzierungs-Anforderungen und regulatorische Vorgaben charakterisiert.

m Fur den grenz- bzw. marktibergreifenden Vertrieb stellen diese Aspekte Barrieren dar, da
Vertriebsaktivitaten in mehreren Markten den Aufbau marktspezifischer Portfolios einschliel3lich jeweils
lokaler Gasbeschaffung, Speicher- bzw. Flexibilitatsinstrumente, etc. verlangen.

m Durch die Schaffung einer gemeinsamen Bilanzierungszone und harmonisierten regulatorischen
Voraussetzungen als Ergebnis von Marktintegration, werden diese Barrieren reduziert.

m Existierende Quellen und Portfolien von Versorgern kénnen dann direkt und unmittelbar dazu verwendet
werden, Kunden in den zuvor benachbarten Markten zu versorgen.

m Folglichist zu erwarten, dass Versorger beginnen, ihren Vertrieb auszuweiten und Endverbraucher im
gesamten, integrierten Markt zu versorgen.

m Dies stimuliert den bestehenden Wettbewerb und fiihrt zu einer gesteigerten Vertriebseffizienz, welche
sich schlussendlich durch die Angleichung Differenzen zwischen Gro3handels- und
Endverbraucherpreisen (,,Versorger-Margen“) auf das jeweils niedrigere Niveau der zu integrierenden
Markte materialisiert.

27
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Berechnungsmethodik

Gesteigerte Vertriebseffizienz

m Zur Quantifizierung wurden Endverbraucherpreise (repréasentative Bestpreisangebote in Hauptstadten
ohne zuséatzliche Rabatte) und deren Zusammensetzung analysiert.

Endverbraucherpreise
(excl. Steuern/Abgaben) Endverbraucher-
Energiepreis v
@—> Versorger-Marge

Netzwerk-
komponenten

Mittlerer Spotpreis 4

m Die Versorger-Marge wird dabei als Differenz zwischen den Endverbraucher-Energiepreisen und dem
durchschnittlichen Spotmarktpreis, als Indikator der Beschaffungskosten ermittelt (ungeachtet dessen,
dass sich Beschaffungskosten ggf. aus einer strukturierten Beschaffung im Termin- und Spotmarkt

ergeben).

m Es wird davon ausgegangen, dass sich Versorger-Margen im Bereich der Bestpreisangebote angleichen,
d.h., dass die effizientesten Wettbewerber entsprechend attraktive Angebote im Gesamtmarkt platzieren

(,,Preiseffekt”).

m Der Umfang in dem diese den Endverbrauchern zu Gute kommen (,,Volumen-Effekt“), wird durch das
Wechselverhalten bestimmt. Der Volumen-Effekt ist das Volumen jener Endverbraucher, die bereits einen
Vertrags- oder Lieferantenwechsel durchgefihrt und dadurch Preisaffinitat signalisiert haben.

m Alle Berechnungen werden dabei sowohl fur Haushalte (15.000 kWh/a) und Gewerbekunden (100.000
kWh/a)? durchgefiihrt. Der gesamte Nutzen ist sodann deren Summe.

(1): Mangels verfligbarer Daten wird von einer Wechselquote (Lieferanten- oder Vertragswechsel) von 30% fiir das Haushalts- und Gewerbesegment ausgegangen.
(2): Fur Industriekunden wird davon ausgegangen, dass diese bereits weitgehend Uber eine aktive Beschaffung am Gro3handelsmarkt bzw. Liefervertrage mit
Spotmarkt-Indizierung verfiigen. D.h. der Nutzen fur dieses Kundensegment ist bereits in der gesteigerten Grol3handelseffizienz enthalten.
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Management Advisors Ergebnisse

Gesteigerte Vertriebseffizienz (Mio. EUR/a)

174 Mio. EUR
162 Mio. EUR

70 Mio. EUR 72 Mio. EUR
56 Mio. EUR

6 Mio. EUR

AT+NCG(DE) ATHIT AT+HIT+SI+HR AT+CZ

AT+GPL(DE)*CZ AT+NCG(DE)}+*CZ

29



Wagner, Elbling & Company
Management Advisors

Ergebnisse der Kosten-Nutzen-Analyse

m Potentieller Gesamtnutzen auf jahrlicher Basis (Mio. EUR/a)

m Varianten, welche CZ inkludieren, beriicksichtigen dabei noch nicht die mit BACI verbundenen Kosten —
diese kdnnen mit schatzungsweise 11 Mio. EUR/a* angesetzt werden

28 Mio. EUR

AT+NCG(DE)

530 Mio. EUR

ATHIT AT+IT+SI+HR AT+CZ AT+GPL(DE)*CZ AT+NCG(DE)}+CZ

B Gesteigerie Grolhandelseffizienz

533 Mio. EUR

138 Mio. EUR
104 Mio. EUR

73 Mio EUR - -

Reduktion Bid-Ask Spreads m Gesteigerte Veririebseffizienz

(*): Unter Annahme einer Abschreibungsdauer von 25 Jahren It. Tarifmethode geman 8§82 GWG 2011 und einer Abschéatzung jahrlicher OPEX von 0,8% der
Investitionssumme (It. BNetzA Leitfaden zu Investitionsmalinahmen).

30



Wagner, Elbling & Company
Management Advisors

Seilerstatte 18-20, 1010 Vienna, Austria
+43 664 849 58 00
admin@wecom.at




