
опыт / Перевозчики 
в регионах создают 
финансовые 
кооперативы 

Груз принят

Ольга Медведева, Екатеринбург

На Урале перевозчики стали не только страхователя-
ми, но и страховщиками, в складчину сформировав об-
щий фонд для покрытия рисков друг друга.

Схема применяется уже три года. «Как клиент стра-
ховой компании, мы не могли повлиять ни на ход рабо-
ты страховщика, ни на своевременность выплат. А все, 
что оставалось у страховщика от страховой премии, за 
вычетом расходов, составляло его прямой доход. Так 
возникла идея оптимизировать финансовые потоки 
через взаимное страхование», — говорит генеральный 
директор транспортной компании Михаил Попов. Не-
коммерческое корпоративное объединение получило 
лицензию на страховую деятельность в ЦБ.

Каким образом транспортные компании, грузовла-
дельцы могут обеспечить страхование своих рисков? 
«Первый способ — самострахование, — говорит Алек-
сандр Носов, директор потребительского общества 
взаимного страхования транспортной отрасли. — В 
этом случае у компании создается денежный фонд, из 
которого осуществляются выплаты за пострадавший 
груз. Из плюсов — все абсолютно подконтрольно. Не-
достатки такого фонда — денег может элементарно не 
хватить, и возникают налоговые вопросы, потому что 
все это формируется за счет прибыли. И тогда следую-
щий вариант — обратиться в привычную всем страхо-
вую компанию. Из минусов решения — высокие расхо-
ды на ведение дела. И при этом, если возникнут убыт-
ки, нет гарантии, что страхователь получит выплату. И 
третий вариант, который мы продвигаем, — прибегнуть 
к взаимному страхованию. В обществе объединяются 
компании со схожими рисками, схожими интересами, 
и за счет однородности риска появляется возможность 
достичь оптимальной страховой защиты — то 
есть минимизации страхового тарифа, издер-
жек на страхование». 

Безопасность / Полис 
покроет ущерб  
от утечки персональных 
данных граждан 

Какие наши коды

Евгения Носкова

Страхование может стать одним из инструментов ми-
нимизации утечек персональных данных россиян и по-
высить ответственность операторов при их обработке. 
Если страхование киберрисков станет обязательным, 
люди будут больше защищены от ущерба из-за того, 
что их личная информация была слита. Но пока такие 
полисы не слишком распространены, рассказали «Рос-
сийской газете» участники рынка.

Законопроект об обязательном страховании от уте-
чек персональных данных разработали в Совете Феде-
рации. На прошедшем недавно обсуждении в верхней 
палате парламента представители регулятора и стра-
ховщики пришли к выводу, что документ необходимо 
доработать. 

В частности, директор департамента страхового 
рынка Центробанка России Илья Смирнов указал, что 
в новом законе должны быть четко прописаны не толь-
ко страховая сумма, лимиты, перечень рисков, но и 
перечень исключений — их не должны устанавливать 
сами страховые компании. 

Заместитель председателя Совета по развитию 
цифровой экономики при Совета Федерации Артем 
Шейкин привел данные Роскомнадзора, согласно ко-
торым число зафиксированных утечек персональных 
данных выросло до 168 в 2023 году. Для сравнения  — в 
2022 году было 140 случаев. 

Увеличивается количество личной информации лю-
дей в открытом доступе — это телефонные но-
мера, адреса, история покупок, медицинские 
данные и другие. 
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из первых рук / Пассажиров 
такси будут страховать, как 
во время поездок в других 
видах транспорта

Право у руля

Евгений Уфимцев,  
президент Всероссийского 

союза страховщиков

В этом году идет работа над не-
сколькими законодательными 
новеллами, которые уже были 
приняты и должны начать ра-
ботать в самом обозримом бу-
дущем.

Так, осенью начнет работать 
закон об обязательном страхо-
вании ответственности пере-
возчика для такси. В результате 
пассажиры такси будут защи-
щены наравне с пассажирами 
другого общественного транс-
порта: лимиты выплат за вред 
жизни и здоровью составят до 
двух миллионов рублей на каж-
дого пассажира, за вред иму-
ществу пассажира —  23 тысячи 
рублей.

Кроме того, с 2025 года нач-
нет работать новый вид стра-
хования жизни — долевое стра-
хование жизни. По предвари-
тельным оценкам, он имеет 
потенциал спроса у отдельных 
категорий страхователей и по-
может разнообразить доступ-
ные гражданам России инстру-
менты для инвестиций.

Главная новация этого 
года  — запущенные в начале 
марта продажи краткосроч-
ных полисов ОСАГО. Такие по-
лисы можно оформить на срок 
от одного дня до трех месяцев. 

По состоянию на утро 15 апре-
ля продано 3817 полисов, сред-
няя премия составила 4714 ру-
блей. При этом мы видим, что 
средний срок действия таких 
договоров составляет два меся-
ца, а чаще всего такие полисы 
оформляются на максималь-
ный для них срок — три месяца. 
Пока цель использования такси 
фигурирует лишь в 2,5 процен-
та договоров. Возможно, ситу-
ация изменится, но пока мы не 
видим существенного спроса 
на такие страховые полисы со 
стороны такси.

Также важным в автострахо-
вании является ситуация с зап-
частями и работа по внесению 
изменений в нормативные до-
кументы в этой части. Мы ви-
дим, что ситуация с ценами на 
запчасти стабилизируется. Так, 
в целом стоимость запчастей в 
справочнике средней стоимо-
сти запчастей, вступившем в 
силу 19 марта 2024 года, снизи-
лась на 0,6 процента по сравне-
нию со справочником, действо-
вавшим с 19 декабря 2023 года. 
Стоимость запчастей для ма-
рок автомобилей, по которым 
ранее фиксировался ее рост 
на десятки процентов, в новом 
справочнике выросла умерен-
но. Для Infiniti они подорожали 
на 11,7 процента, для Suzuki — 
на 4,8, для Subaru — на 3,2, для 

Mazda — на 2,7, для Mercedes-
Benz — на 1,8 процента.

При этом проблемы со сро-
ками доставки запчастей пока 
сохраняются. На сегодняш-
ний день далеко не все СТО го-
товы гарантировать соблюде-
ние предписанных законом об 
ОСАГО сроков ремонта, состав-
ляющих сейчас 30 календар-
ных дней, а срок поставки неко-
торых запчастей может состав-
лять несколько месяцев. В ре-
зультате может оказаться, что 
у страховой компании нет воз-
можности предложить своему 
клиенту СТО для ремонта.

Чтобы повысить комфорт 
автовладельцев при урегулиро-
вании убытков и дать им реаль-
ную возможность получать воз-
мещение по ОСАГО удобным 
им образом, страховое сообще-
ство в рамках подготовки пред-
ложений по изменению закона 
об ОСАГО в части реформиро-
вания системы натурального 
возмещения вреда предлагает 
ввести вариант возмещения для 
случаев, когда у страховой ком-
пании нет СТО, на которой мо-
жет быть отремонтирован авто-
мобиль потерпевшего, но потер-
певший хочет провести ремонт 
и у него есть «своя» СТО, на ко-
торой он предполагает этот ре-
монт реализовать. В данной схе-
ме СТО должна будет подтвер-
дить согласие на ремонт в рам-
ках Единой методики (по спра-
вочникам РСА), а страховая 
компания гарантирует оплату 
счета СТО в размере, опреде-
ленном по Единой методике.

В июле прошлого года было 
запущено электронное урегу-
лирование убытков. Мы видим, 
что его популярность постоян-
но растет. В месяц сейчас уре-
гулируется порядка 1,5 тыся-
чи заявлений, полученных он-
лайн. С июля 2023 года, когда 
была запущена эта услуга, и по 
состоянию на 12 апреля 2024 
года урегулировано 8384 таких 
заявлений об убытке.

Также ведется работа над 
введением штрафов с камер за 
отсутствие полиса ОСАГО. И 20 
марта письмо о необходимости 
ускорения этой работы было 
направлено председателем Ко-
митета Госдумы по финрынку 
Анатолием Аксаковым на имя 
премьер-министра Михаила 
Мишустина. 

Предполагается, что на пер-
вом этапе проверяться будут 
те автовладельцы, которые со-
вершили какое-либо наруше-
ние ПДД. Штраф за отсутствие 
полиса ОСАГО будет наклады-
ваться не раньше одного раза 
в сутки. Это потребует внесе-
ния изменений в статью 12.37 
КоАП РФ.

Нам представляется очень 
важным, чтобы эта новация на-
чала работать как можно бы-
стрее. Автовладельцы, «эко-
номящие» на ОСАГО, ставят 
под угрозу в первую очередь 
интересы добросовестных ав-
товладельцев: в результате они 
вынуждены взыскивать возме-
щение ущерба в порядке граж-
данского судопроизводства, 
что занимает много времени, а 
если виновник аварии неплате-
жеспособен — де-факто не дает 
возможности получить возме-
щение. 

Лимиты выплат  
за вред жизни и 
здоровью пассажира 
такси до двух 
миллионов рублей, 
за порчу имущества — 
до 23 тысяч

Популярность онлайн          
урегулирования 
убытков по ОСАГО, 
запущенного летом 
прошлого года, 
стабильно растет

проект / На финансовом 
рынке появится новый 
инструмент инвестиций              

И это жизнь

Михаил Калмацкий

Со следующего года жители России смогут воспользо-
ваться новой услугой — долевым страхованием жизни 
(ДСЖ). Оно даст возможность получать доход за счет 
инвестирования уплаченных за страховку средств. 

Закон, благодаря которому в российской практике 
появится новый вид страхования, был принят в кон-
це прошлого года. Предлагать же клиентам новый про-
дукт страховщики смогут с 1 января 2025-го, когда 
вступят в силу соответствующие нормы закона, уточ-
нили в Банке России. Участники рынка позитивно вос-
приняли появление новой услуги. «Страховщики гово-

рили о необходимости развития долевого страхования 
жизни уже более 15 лет. И наконец эта просьба была 
услышана», — сказал «РГ» вице-президент Всероссий-
ского союза страховщиков Глеб Яковлев. — Поскольку 
закон о ДСЖ рамочный, то мы с нетерпением ожидаем 
первых проектов документов от Банка России, кото-
рые должны привнести больше конкретики в ДСЖ».

Что же представляет собой долевое страхование? 
Во-первых, новая услуга дает возможность гражданам 
застраховывать свою жизнь и, соответствен-
но, получить выплату при наступлении стра-
хового случая. 

инициатива / Посетителям массовых объектов усилят 
защиту новым законом

Выход есть

Евгения Носкова

З
аконопроект о страхова-
нии ответственности вла-
дельцев объектов массо-
вого скопления людей 
может быть подготовлен  

к лету, сообщил президент Все-
российского союза страховщи-
ков (ВСС) Евгений Уфимцев.

Сейчас над документом ра-
ботают представители отрасле-
вого сообщества. «Пока в Банк 
России не поступал законопро-
ект о страховании гражданской 
ответственности собственни-
ков объектов с массовым пре-
быванием людей. Мы опреде-
лим свою позицию после посту-
пления документа на рассмо-
трение и готовы принять уча-

стие в работе над ним», — рас-
сказали «Российской газете» в 
Центробанке. Там подчеркну-
ли, что обеспечение и повыше-
ние уровня безопасности мест с 
массовым пребыванием людей 
и внедрение инструментов, ко-
торые будут защищать потер-
певших на таких объектах, яв-
ляются важными вопросами. 
«Механизм страхования граж-
данской ответственности соб-

ственников таких объектов на-
ряду с иными видами финансо-
вого обеспечения может стать 
одним из инструментов финан-
совой защиты людей, — полага-
ют в ЦБ. — Важно, чтобы приме-
нение такого инструмента за 
счет проведения предстраховой 
оценки стимулировало самих 
владельцев и эксплуатирующие 
организации повышать безо-
пасность на своих объектах».

Если этот вид страхования 
станет обязательным, отсут-
ствие полиса может стать осно-
ванием для приостановления 
деятельности объекта, и это не-
обходимо учитывать при разра-
ботке механизма, указывает ре-
гулятор. Целесообразно также 
предусмотреть альтернативные 
инструменты обеспечения от-
ветственности. «При этом такие 
инструменты не должны подме-
нять собой обязательность соб-
ственников и эксплуатирую-
щих организаций обеспечивать 
безопасность на объ-
екте», — подчеркива-
ют в ЦБ. 
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ДСЖ дает гражданам возможность  
застраховывать свою жизнь,   

а также часть средств вкладывать  
в паевые инвестиционные фонды

Все больше россиян задумываются  
о защите своего жилья на время  
отпусков. Компании предлагают  
полисы на небольшой срок
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Страхование ответственности соб-
ственников массовых объектов — 
инструмент защиты людей. 

Страховщики предлагают новые продукты по страхованию жизни  
и по ОСАГО.
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30 дней
сейчас составляет срок ремонта 
авто на СТО по ОСАГО
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 Тренды / Появляются  
новые виды защиты  
от цифровых рисков

Полис для рекорда

Федор Андреев

Рынок страхования в нашей 
стране все последние годы раз-
вивается — появляются новые 
страховые продукты, внедряют-
ся цифровые сервисы. Об этих 
перспективах «РГ» рассказал ге-
неральный директор компании 
«Энергогарант» Александр Да-
выденко. 

Александр Сергеевич, какой 
отпор кибермошенникам 
можно дать сегодня?

АлексАндр дАвыденко: Как толь-
ко появились первые виды ки-
бермошенничества, мы создали 
цифровое решение, с помощью 
которого эксперты компании 
ведут специальную фильтрацию 
по входящим звонкам и почто-
вым сообщениям. Есть несколь-
ко признаков, по которым опре-
деляется вероятность того, что 
это мошенническое сообщение, 
и стоит ли его открывать. Были 
несколько раз подобные попыт-
ки, но наши специалисты научи-
лись с этим бороться. И сейчас 
они активно взаимодействуют 
с другими компаниями, чтобы 
понимать, какие новые виды мо-
шеннических операций возни-
кают. Мы достаточно успешно 
с этим справляемся. Практика 
показывает, что для борьбы с ки-
бермошенниками необходим 
комплексный подход. Прежде 
всего следует использовать си-
стемы управления событиями 
и информацией о безопасности 
(SIEM), средства защиты веб-
приложений (WAF) и защиту от 
утечек информации (DLP) для 
обнаружения и реагирования 
на кибермошенничество. Важ-
но также иметь системы кон-
троля для препятствования не-
санкционированному доступу 
к личным данным (PAM) и сред-
ства разведки угроз для мони-
торинга и анализа потенциаль-
ных рисков. Третий аспект — ки-
берстрахование. Благодаря ему 
компании могли бы получать 
компенсацию за убытки, связан-
ные с кибератаками, что стиму-
лирует их инвестиции в усиле-
ние кибербезопасности.

Какие новые страховые про-
дукты появляются с учетом 
киберрисков? 

АлексАндр дАвыденко: Сейчас на 
рынке уже немало страховых 
продуктов, которые направлены 
на защиту компаний и частных 
клиентов от кибермошенников. 

«Энергогарант» пока не вы-
шел на страхование киберри-
сков в большом объеме. Мы сра-
зу учитываем несколько осо-
бенностей этого рынка. Кибер-
страхование — это полностью 
персональное и индивидуальное 
решение. Нет большой стати-
стики, по которой можно было 
бы качественно оценить, какие 
риски стоит страховать, а какие 
нет. Плюс дефицит специали-
стов этой узкой специализации. 
В ближайшее время мы выделим 
это направление в отдельный де-
партамент с последующей уни-
фикацией тарифов, по которым 
можно работать на этом рынке в 
других масштабах.

Расскажите подробнее о 
страховых продуктах, кото-
рые уже есть на рынке.

АлексАндр дАвыденко: Например, 
страхование от киберугроз — за-
щита от финансовых потерь, свя-
занных с кибератаками, утечка-
ми данных, нарушениями кон-
фиденциальности и так далее. 
Еще один продукт, предназна-
ченный в основном для компа-
ний, — страхование от киберот-
ветственности. Он защищает от 
убытков, связанных с ущербом, 
который может быть причинен 
третьим сторонам (например, 
партнерам клиентов компании) 
в результате кибератак или уте-
чек данных. Для предпринимате-
лей предназначено и страхова-
ние от киберриска для бизнеса. 

Это защита от убытков, которые 
может получить фирма, если 
временно прекратит свою рабо-
ту из-за кибератак или инциден-
тов с кибербезопасностью. Есть 
и страхование от киберпресту-
плений — это защита от убытков, 
кражи данных, мошенничества 
с использованием электронной 
почты, кражи интеллектуальной 
собственности и других престу-
плений в сфере информацион-
ных технологий. Наконец, есть и 
страхование от киберриска для 
частных лиц. Оно похоже на то, 
что предлагается бизнесу, но в 
более локальной сфере. То есть 
страховщики предоставляют 
продукт, предназначенный для 
защиты частных лиц от убыт-
ков, связанных с кибератака-
ми, утечками данных и другими 
киберугрозами, которые могут 
влиять на их личную жизнь и фи-
нансовые средства.

А что вы можете предло-
жить частным клиентам 
для защиты от кибермошен-
ничества?

АлексАндр дАвыденко: Пока клиен-
ты «Энергогарант» особых по-
желаний по страхованию от ки-
беррисков не высказывают. Поэ-
тому компания пока лишь сфор-
мировала такой продукт. Среди 
вариантов, которые обсужда-
лись нашими экспертами, были, 
например, полисы страхования 
от киберпреступлений, которые 
предусматривали бы компенса-
цию за ущерб, причиненный не-
законным доступом к финансо-
вым средствам, утечкой личной 
информации или кибервымога-
тельством. Еще один вариант  — 
возможность предоставлять 
услуги по консультированию и 
помощь клиенту после инциден-
та с кибермошенниками, чтобы 
минимизировать его потери и 
уменьшить риски в будущем. Но 
сейчас, подчеркну, эти вариан-
ты пока еще не входят в перечень 
наших услуг, они лишь рассма-
триваются как возможные.

Сегодня появляется спрос на 
нестандартные виды стра-
хования. Замечаете ли вы 
рост числа таких клиентов?

АлексАндр дАвыденко: Культура 
страхования в нашей стране не-
сомненно растет. Например, 
владельцы дорогостоящих жи-
вотных страхуют их. Но пока 
мы только прощупываем этот 
рынок. Мы также страховали 
скрипки Страдивари, когда из-
вестные артисты приезжали в 
нашу страну на гастроли. Один 
из самых необычных случаев — 
страховали импортные гробы 
стоимостью от 10 до 20 тысяч 
евро каждый. 

Или еще пример уникального 
страхования: 12 апреля состоял-
ся беспрецедентный прыжок с 
самолета из стратосферы с высо-
ты более 10 тысяч метров. Наша 
компания выступила партнером 
этого исторического события. 
Саратовский филиал застрахо-
вал трех парашютистов, кото-
рые совершили этот прыжок и 
стали первыми стратонавтами 
современной России. И это была 
не просто проверка возможно-
стей человека, но и серьезное 
испытание для новой техники, 
которую для парашютистов из-
готовила лаборатория «Стра-
тонавтика». При этом пара-
шютные системы, высотомеры, 
одежда, кислородное оборудова-
ние и системы электроподогре-
ва полностью были разработа-
ны и изготовлены российскими 
компаниями. Прыжок попал в 
Книгу рекордов России и дока-
зал лидерство нашей страны в 
освоении Арктики и приполяр-
ных широт, в разработке нового 
высотного оборудования, спо-
собного выдержать температуру 
воздуха минус пятьдесят граду-
сов по Цельсию. 

Нестандартные виды страхо-
вания появляются на рынке все 
чаще. Например, помимо кибер-
страхования, которое предпо-
лагает защиту от потери данных, 
хакерских атак и так далее, есть 
страхование дорогостоящего 
компьютерного оборудования, 
а также смартфонов и игровых 
консолей. Люди страхуют персо-
нажей, артефакты, виртуальные 
активы в онлайн-играх. В по-
следнее время появился интерес 
к страхованию беспилотных ав-
томобилей, которое позволило 
бы защитить себя от рисков, свя-
занных с отказом или поломкой 
таких систем. В общем, можно 
сказать, что перспективы стра-
хования все время расширяют-
ся, тренды которых «Энергога-
рант» отслеживает.    

У клиентов растет 
спрос на необычные 
виды страхования - 
вплоть до активов        
в онлайн-играх

Киберстрахованием 
займется отдельный 
департамент. Будут 
унифицированы 
тарифы

Выход есть

Концепцию финансового обеспечения ответ-
ственности в отношении объектов с массо-
вым пребыванием людей ВСС разработал еще 

в 2020 году. Она предусматривала повышенную от-
ветственность собственников таких объектов по воз-
мещению вреда, причиненного в результате пожара, 
и обязанность иметь финансовое обеспечение своей 
ответственности. Предполагалось, что отсутствие фи-
нансового обеспечения может стать основанием для 
проведения внеплановой проверки МЧС России. В до-
кументе страхование являлось добровольным и пред-
лагалось как один из механизмов финансового обеспе-
чения — наряду с банковской гарантией и резервным 
фондом.

Тогда реализация концепции была приостановлена 
из-за пандемии. Сейчас документ обсуждается в рабо-
чих группах на площадках РСПП и «Деловой России». 
После трагедии в «Крокус Сити Холле» эта тема вновь 
появилась в повестке, хотя обсуждение поднимается 
не впервые, отмечают в ВСС: так было после пожаров в 
ночном клубе «Хромая лошадь» в Перми в 2009 году и 
в ТЦ «Зимняя вишня» в Кемерове в 2018 году. 

По оценкам ВСС, примерная стоимость страхова-
ния ответственности владельцев объектов массового 
скопления людей может составить менее 50 рублей на 
один квадратный метр площади за годовой полис. При 
этом договор страхования будет покрывать ущерб, 
причиненный гражданам, в том числе и вследствие 
вины собственника помещения в причинении ущерба 
— например, при террористическом акте.

Как подчеркнул Евгений Уфимцев, вред гражданам, 
пострадавшим в месте массового скопления людей, 
должен быть компенсирован вне зависимости от того, 
в результате какого именно события он был причинен, 
виноват ли владелец объекта в этом событии, мог ли 
он его предотвратить и т.п. А лимиты возмещения не 
должны зависеть от региона, где это событие случи-
лось. «В результате, с одной стороны, будут защищены 
интересы граждан, с другой — установлены понятные и 
прозрачные правила и требования для собственников 
объектов массового скопления людей», — отметил пре-
зидент ВСС.

Отдельно стоящее здание, согласно законодатель-
ству, считается объектом, если его площадь составляет 
не менее 50 квадратных метров. Критерий массовости 
начинается от 50 человек. Объектами массового ско-
пления людей являются, например, торговые центры, 
здания общепита, больницы, гостиницы, кинотеатры, 
клубы.

Сейчас обсуждается внесение изменений в закон о 
пожарной безопасности, которые введут обязанность 
для собственников объектов массового скопления 
людей компенсировать гражданам ущерб, причинен-
ный их имуществу, здоровью и жизни, а также гаран-
тировать компенсацию этого ущерба. Лимиты за вред 
жизни и здоровью, как предполагается, составят 2—3 
млн рублей на каждого пострадавшего. Для владель-
цев объектов массового скопления людей, которые не 
предпринимают достаточных мер противопожарной 
безопасности, тариф по страховке будет выше. 

По словам Уфимцева, сейчас собственники таких 
объектов страхуют свои риски — например, потерю 
имущества в результате пожара или залива, — но не 
ответственность перед людьми, которые могут по-
страдать в случае ЧП. Обязательность страхования 
ответственности может изменить ситуацию. Прези-
дент ВСС привел в пример моторные виды страхова-
ния: добровольное каско покупают всего 15—16 про-
центов людей, а обязательное ОСАГО — 95—96 про-
центов.

«Эта мера давно назрела как в отношении защиты 
от умышленных действий — террористических и ди-
версионных актов, саботажа, посягательств конкурен-
тов, так и от легкомысленности либо небрежности, и 
даже от причинения вреда в тех случаях, когда не на 
кого возложить ответственность по его возмещению, 
например, при воздействии стихийных явлений. Стра-
ховщики, в свою очередь, способны разработать гиб-
кую систему страховых тарифов, учитывающих в чис-
ле прочего меры, предпринимаемые страхователями — 
владельцами или эксплуатантами объектов в отноше-
нии повышения уровня их безопасности», — полагает 
доцент кафедры частного права Государственного уни-
верситета управления Владимир Попов. 

В мировой практике страхование гражданской от-
ветственности зачастую заменяет собой требование 
об обязательном лицензировании определенных ви-
дов бизнеса и давно показало себя весьма эффектив-
ным, рассказала д. э. н., профессор кафедры мировых 
финансовых рынков и финтеха РЭУ им. Г.В. Плеханова 
Наталья Челухина. На российском страховом рынке, 
по ее словам, также периодически появляются подоб-
ные вмененные виды страхования — страхование за-
стройщиков, аудиторов, туроператоров. Возможны и 
другие варианты формирования средств для выплаты 
компенсаций: специализированные фонды, банков-
ские гарантии. «Тем не менее страхование — это один 
из наиболее простых, эффективных и наименее за-
тратных инструментов защиты финансовых интересов 
всех сторон, в том числе и при возникновении чрезвы-
чайных ситуаций», — считает эксперт. 

Люди, посещающие культурные и спортивные ме-
роприятия, не должны думать о том, есть ли у них по-
лис страхования жизни и здоровья, подчеркнула Челу-
хина. Несмотря на то, что организаторы мероприятия 
в любом случае несут ответственность за риски, ком-
пенсации пострадавшим будут выплачены.   

Главное, продолжает 
эксперт, формирует-
ся положительный фи-

нансовый результат. Минусом 
являются финансовые огра-
ничения. «Для нас сейчас это 
ограничения по количеству 
участников, 500 юридических 
лиц и 2000 физических», — до-
бавляет Александр Носов. Если 
за первый год существования 
— 2021-й страховой коопера-
тив транспортников собрал 89 
и выплатил 33 миллиона ру-
блей, то в 2023 году сборы со-
ставили 255 миллионов, а вы-
платы — 155 миллионов рублей. 
Уровень выплат вырос с 37 до 
61 процента. Финансовый ре-
зультат второй год держится 
на примерно одном уровне — в 
2022 году 43,8 миллиона ру-
блей, в 2023-м — 42,9 миллиона.

Тонкое место взаимного 
страхования, по оценке экс-
пертов,  связано с получени-
ем большого убытка, когда все 
резервы будут направлены на 
страховую выплату.  Эта про-
блема решается с помощью 
перестрахования крупных ри-
сков в классических, или уни-
версальных страховых ком-
паниях.

«У нас люди неохотно объе-
диняют усилия и капиталы, по-
тому что правила игры часто не 
выполняются. Хотя идея обще-
ства взаимного страхования 
рациональная при хорошей 
организации и должных объ-
емах. При маленьких объемах 
работает плохо, потому что не-
сколько серьезных страховых 
случаев съедят всю прибыль, 
еще и убытки принесут. По-
нятно, что общество перестра-
ховывается… Но все-таки для 
большой страховой компании 
минимизирован риск негатив-
ного влияния объема выплат, — 
считает директор лизинговой 
компании и участник общества 
Алексей Лесников. — А бонус от 
взаимного страхования — уча-
стие в положительном финан-
совом результате».

Получение и распределение 
прибыли не главная цель обще-
ства взаимного страхования. Но 
в сохранении и увеличении объ-
ема средств в резервном фон-
де заинтересованы все члены 
общества, ведь это условие для 
обеспечения их страховой за-
щитой. Положительный финан-
совый результат может быть на-
правлен на уплату очередной 
страховки некоторых членов об-
щества.

В обществе взаимного стра-
хования существует понятие 
«золотой полис» — когда сформи-
рованы резервы, и по решению 
правления по отдельным догово-
рам страхования премии могут 
вообще не взиматься. «Понятие 
«золотого полиса» по большей 
части реализовано сейчас в на-
шей стране в обществе взаимно-
го страхования, — отмечает Сер-
гей Смирнов, глава Союза стра-
ховщиков Уральского региона 

«Белый Соболь». — Хотя тренд 
относительно новый, действую-
щие общества взаимного страхо-
вания уже не единичные явления 
в России. В том числе в таких об-
ществах участвуют крупные хол-
динги, корпорации, объединяясь 
таким образом в страховании».  
Сейчас в связи с санкционны-
ми ограничениями возникают 
трудности при страховании гру-
зов при международных грузо-
перевозках. Общество взаимно-
го страхования — один из инстру-
ментов, который помогает в пра-
вовом поле решать такие вопро-
сы, говорят эксперты. Также чле-
ны общества оперативно могут 
принимать решения о включе-
нии в покрытие новых рисков —  
например от падения летатель-
ных аппаратов или кибератак.  

Какие наши коды

Все это преступники 
используют для про-
дажи, мошеннических 

схем, кражи денег или имуще-
ства, отметил Шейкин.

Страховое сообщество под-
держивает предложение о вве-
дении страхования киберри-
сков, заявил президент Все-
российского союза страхов-
щиков  Евгений Уфимцев. По 
его словам, в первую очередь 
необходимо решить, чья ответ-
ственность страхуется — опера-
тора данных или организации, 
которая их обрабатывает. Так-
же, по мнению Уфимцева, в за-
коне должна быть прописана 
классификация по категори-
ям данных — финансовые, ме-
дицинские и другие, посколь-
ку ущерб от утечки может быть 
разным. 

«Страхование от киберри-
сков — тема не только модная, 
но и реально востребованная. 
Практически ежедневно про-
исходят различные киберин-
циденты, — говорит управля-
ющий директор по рейтингам 
страховых и инвестиционных 
компаний агентства «Эксперт 
РА» Алексей Янин. — Проблема в 
том, как определить, что имен-
но и какие риски застрахованы, 
как понять, кому именно и ка-
кой нанесен ущерб, кто и как бу-
дет доказывать факт самого ки-
беринцидента, определять круг 

пострадавших лиц, оценивать 
этот ущерб». 

Работа механизма страхова-
ния будет зависеть от того, как 
будут разрешаться неизбежные 
споры и как увязать конкрет-
ную утечку с нанесенным ущер-
бом. По словам Янина, пока 
не наработана практика этого 
страхования. По оценкам участ-
ников рынка, только у шести 
компаний есть договоры по это-
му направлению. Как рассказал 
начальник управления страхо-
вания ответственности «Ингос-
страха» Дмитрий Шишкин, для 
небольших организаций кибер-
безопасность не входит в при-
оритетные задачи, а крупный 
бизнес надеется на компетен-
цию своих сотрудников. 

«Среди клиентов — физи-
ческих лиц такое страхование 
не развито совсем. Со стороны 
юридических лиц, по нашим на-
блюдениям, спрос на страхова-
ние киберрисков, особенно в 
сегменте малого и среднего биз-
неса, после долгого застоя пока-
зывает хорошую динамику в по-

следние два года. Это обуслов-
лено не только всплеском коли-
чества киберугроз, но и тем, что 
бизнес стал лучше понимать 
свои риски», — рассказал руко-
водитель отдела страхования 
корпоративной ответственно-
сти и финансовых линий ком-
пании «Абсолют Страхование» 
Алексей Алькин.

Само по себе введение обяза-
тельного страхования сразу ни-
как не повысит защищенность 
граждан от киберугроз, полага-
ет Алькин, особенно учитывая 
динамику их роста, существен-
но превосходящую рост спроса 
на покрытие таких рисков. Од-
нако со временем это должно 
позитивно сказаться на каче-
стве услуг операторов данных, 
если стоимость киберполиса 
будет сильно зависеть от уров-
ня информационной безопасно-
сти оператора. 

«Но что можно заявить уже 
сейчас — введение законода-
тельных требований к страхо-
ванию ответственности опера-
торов данных должно упорядо-

чить не только подходы рынка 
к покрываемым страховым по-
лисом рискам, но и обеспечить 
формирование единого подхода 
к урегулированию убытков», — 
отметил Алькин.

Дмитрий Шишкин считает, 
что защищенность граждан по-
сле принятия закона должна 
повыситься, но все зависит от 
конкретных формулировок до-
кумента. «Перед принятием за-
кона необходимо проработать 
ряд важных вопросов: как опре-
делить, из какого источника 
утекли данные, если в течение 
определенного периода време-
ни одинаковые данные утек-
ли из нескольких источников; 
как действовать, если утекшие 
данные повторяют утечку про-
шлых лет, то есть уже лежат в 
Сети; должен ли быть причинен 
ущерб в результате утечки дан-
ных и как его оценить или доста-
точно одного факта утечки», — 
подчеркнул Шишкин. 

Основная цель законодате-
лей — побудить компании об-
ратить внимание на свою ИT-
инфраструктуру, отметили в 
ВСК. В том числе обеспечить 
лучшую защиту хранящимся 
персональным данным или от-
казаться от их сбора, если это не 
требуется для деятельности.   

Если страхование ответственности станет 
обязательным, лимит выплаты за вред 

жизни и здоровью может составить два-три  
миллиона рублей на пострадавшего

Груз принят
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Александр давыденко:  
для борьбы с кибермошенниками  
нужен комплексный подход.

обязательное страхование    
киберрисков защитит граждан    
от утечек личных данных.

Перевозчики формируют общий финансовый фонд для покрытия взаимных возможных рисков.
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ИсТорИя вопроса

Общества взаимного страхования появились в России 
еще в XIX веке. Ремесленники, казаки, даже крестьяне 
объединялись для взаимопомощи. В советское время 
страховое дело целиком взяло в свои руки государ-
ство.  Применять старую схему на новый лад придумали 

несколько лет назад в Екатеринбурге, в первую очередь, 
чтобы страховать грузоперевозки.  По закону — обще-
ство взаимного страхования является видом потреби-
тельского кооператива и создается для взаимного стра-
хования имущественных интересов своих членов.
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И это жизнь

Во-вторых, часть 
уплаченных средств 
можно вкладывать в 

паевые инвестиционные фон-
ды открытого и закрытого типа 
(в последнем случае со взно-
сом от 10 миллионов рублей) 
и получать от этого инвести-
ционный доход. Какая доля от 
внесенных человеком средств 
инвестируется, а какая прихо-
дится на страхование жизни, 
должно быть прописано в дого-
воре ДСЖ. 

«Добровольное страхование 
жизни — это следующий этап 
развития страхования в РФ. 
Этот продукт предлагает широ-
кий перечень возможностей по 
инвестированию средств кли-

ентов, однако подразумевает 
и большую ответственность за 
принятые инвестиционные ре-
шения», — рассказал «РГ» ди-
ректор группы рейтингов стра-
ховых компаний агентства НКР 
Евгений Шарапов. 

По его словам, в отличие 
от действующего в настоящее 
время инвестиционного стра-
хования жизни (ИСЖ), где про-
дукт устроен таким образом, 
чтобы страховая компания как 
минимум возвратила вложен-
ные средства, но не обязатель-
но был получен доход, в доле-
вом страховании жизни гаран-
тия возврата не предполагает-
ся. Это, с одной стороны, дает 
возможность для более широ-
кого спектра инвестиционных 
решений, с другой, может при-
вести к потере части вложен-
ного капитала в случае неудач-
ных инвестиционных решений 
клиента.

Да, при долевом страхо-
вании клиент вправе решить 
— или доверить все действия 
страховщику, или самостоя-
тельно выбирать паи, в кото-
рые будут вложены средства, 
самостоятельно формировать 
инвестиционный портфель и 
менять его структуру. Однако 
при этом клиент берет на себя 
и инвестиционный риск. Ины-
ми словами, новый продукт 
дает больше возможностей — 
или заработать, или потерять. 

В этом отличие от инвести-
ционного страхования, воз-
можности которого ограниче-
ны. В связи с тем, что необхо-
димо гарантированно вернуть 
100 процентов уплаченной 
суммы, лишь небольшая часть 
от внесенной страховой пре-
мии при ИСЖ инвестируется в 
базовый актив. И фактически 
доходность продукта зависит 
от этой небольшой части, пояс-
нил Глеб Яковлев. 

«В долевом страховании 
жизни не предполагается за-
щита вложенного капитала, 
либо защищена небольшая его 
доля. Практически вся вне-
сенная сумма размещается в 
инвестиционную часть, кото-
рая вкладывается в паи паево-
го инвестфонда, и доходность 
в конце договора зависит от 
результатов этого паевого ин-
вестфонда, — отметил вице-пре-
зидент Всероссийского союза 
страховщиков. — То есть потен-
циально доходность в долевом 

страховании жизни в абсолют-
ном выражении может быть 
выше. Но нужно иметь в виду, 
что и риски, связанные с инве-
стированием, перенесены на 
клиента».

Стоит отметить, приобре-
тенные на средства клиента 
паи паевого инвестфонда бу-
дут находиться в его собствен-
ности. Это защитит его от воз-
можного банкротства как стра-
ховщика, так и управляющей 
компании, отметили в Банке 
России. 

Управлять вложенными в 
ПИФ средствами будет или 
управляющая компания, к ко-
торой обратится страховщик, 
или он сам может получить ли-
цензию УК и проводить необ-
ходимые операции в рамках до-
левого страхования жизни. 

«Мы предполагаем, что на 
лицензию УК страховщики 
смогут подать не ранее нача-
ла 2025 года, судя по проек-
ту соответствующего указа-
ния регулятора, — отметил Глеб 
Яковлев. — Поэтому на первом 
этапе предполагается запуск 
долевого страхования жизни 
с внешними управляющими 
компаниями. Далее кто-то из 
страховщиков сразу обратится 
за лицензией УК, кто-то будет 
анализировать опыт «перво-
проходцев» и считать экономи-
ческую эффективность на их 
примере».

Пока же страховые компа-
нии ведут подготовительную 
работу для запуска нового про-
дукта.  

«Мы сейчас готовим ин-
фраструктуру, чтобы с начала 
2025 года выпустить на рынок 
широкую линейку продуктов 
ДСЖ. В этом направлении мы 
прорабатываем идею выйти 
на рынок ПИФов, получить ли-
цензию управляющей компа-
нии, — рассказал «Российской 
газете» генеральный директор 
страховой компании «Ренес-
санс Жизнь» Олег Киселев. — На 
наш взгляд, долевое страхова-
ние жизни должно не заменить, 
а дополнить программы нако-

пительного и инвестиционного 
страхования жизни, ведь у этих 
продуктов разные цели. Но, к 
сожалению, в принятом зако-
не о долевом страховании жиз-
ни прописано, что с 1 января 
2026 года отменяется возмож-
ность для страховых компаний 
продолжать практику бизнеса 
ИСЖ, во всяком случае, в при-
вычном нам сегодня виде».

В отрасли рассчитывают, 
что продукты долевого страхо-
вания жизни дадут ей еще один 
импульс для роста в средне-
срочной перспективе, отметил 
Олег Киселев. 

«В дополнение к инвестици-
ям клиент благодаря долевому 
страхованию жизни получа-
ет страховую защиту и другие 
преимущества страхования 
жизни: налоговый вычет по 
программам со сроком от пяти 
лет, защиту средств от ареста 
и конфискации по решению 
суда, от раздела при разво-
де, — пояснил эксперт. — Доле-
вое страхование жизни может 
стать и новым стимулом для 
развития российского рынка 
частных инвестиций как до-
полнительный инструмент ди-
версификации. 

Кроме того, средства, раз-
мещенные в полисах долевого 
страхования жизни, будут од-
ним из источников долгосроч-
ных инвестиций в националь-
ную экономику, который слож-
но переоценить в условиях 
санкционного давления. Таким 
образом, в развитии продукта 
заинтересованы все стороны: и 
потенциальные клиенты, и биз-
нес, и государство».  
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ДСЖ — следующий 
этап развития  
страхования в России 
с набором самых 
широких 
возможностей

кошелек / Отдыхающим 
предлагают защитить 
жилье на время отпуска

Ключ к спокойствию

Елена Петрова

Все больше россиян задумываются о страховании сво-
его жилья на период отпусков, об этом «РГ» рассказа-
ли представители крупнейших страховых компаний.

Во время отсутствия хозяев жилье может постра-
дать от протечек, замыканий, действий злоумышлен-
ников. На этот случай есть программы страхования 
квартир. Можно оформить краткосрочный полис — от 
нескольких дней до нескольких месяцев. И если рань-
ше владелец квартиры мог приобрести только ком-
плексную программу, то сейчас полис можно самосто-
ятельно собрать как конструктор, рассчитав тариф под 
свой бюджет. Страховщики уверяют, что стоимость 
такого полиса обходится дешевле чашки кофе в день. 
А в случае ЧП благодаря страховке можно сэкономить 
сотни тысяч рублей на ремонте квартиры.

Растет и еще один вид страхования — на случай уку-
са клеща. «Эти программы пользуются спросом у рос-
сиян весной и летом. Есть ряд эндемичных регионов — 
Сибирь, Поволжье, где риск стать жертвой насекомого 
достаточно велик», — рассказали «РГ» в пресс-службе 
ВСК. Такие программы включают диагностику, лече-
ние и реабилитацию, профилактику заболеваний, пе-
редаваемых с укусом, добавили в пресс-службе «Капи-
тал Лайф Страхование Жизни».

Ну а самыми востребованными в сезон отпусков 
остаются полисы страхования путешествующих. Ту-
ристические программы подразумевают финансовую 
защиту на случай непредвиденных жизненных обсто-
ятельств. «Это могут быть проблемы со здоровьем — 
травмы, заболевания, отмена поездки, задержка рей-
са или утеря багажа. В среднем стандартная страхов-
ка для поездки в Турцию может обойтись примерно в 
1129 рублей. При этом программа покрывает риски на 
сумму до 50 тысяч долларов, включая медуслуги, юри-
дическое сопровождение и так далее», — добавили в 
пресс-службе ВСК.

Полисы страхования выезжающих за рубеж оформ-
ляют для того, чтобы в путешествии быть уверенным, 
что при различных заболеваниях и травмах страховая 
компания поможет с лечением в зарубежных клини-
ках, выплатит стоимость лечения и отправки домой, 
если сроки возвращения будут перенесены, добавляют 
в «Ингосстрахе». Страхование от невыезда, в свою оче-
редь, поможет вернуть стоимость путевки, если пое-
хать в отпуск не получится из-за болезни, отказе в визе 
или отказе в выезде со стороны таможенной службы. 

Компания «Ингосстрах» в преддверии нового ту-
ристического сезона запустила полис для туристиче-
ских агентов и туристов от невыезда. То есть агенты не 
будут терять свою комиссию за проданный тур, если 
клиент не смог поехать в путешествие из-за страхового 
случая, а смогут включить ее в расходную часть и оста-
вить себе. «Ингосстрах» предлагает такие условия ту-
ристическим агентствам, которые оформляют туры по 
России и за границу. Для самих туристов в рамках про-
дукта было расширено покрытие. Так, выплата страхо-
вого возмещения производится не только по расходам, 
которые были заложены в путевку от туроператора, но 
и по расходам на проезд клиента до/от города вылета 
— сейчас это особенно актуально из-за ограниченного 
количества аэропортов, откуда можно вылететь в по-
пулярные у туристов страны.

«Учитывая рост путешествий внутри страны, на-
блюдается спрос на продукты путешествующих по 
России, которые покрывают не только медицинские 
расходы, но и расходы на транспортировку, поисково-
спасательные расходы, лекарства», — говорит Анаста-
сия Орлова, руководитель направления отдела продаж 
и развития клиентской базы «Ингосстраха». 

Вне зависимости от направления поездки — в со-
седний регион страны или за границу, а также вида за-
планированного отдыха самым популярным и распро-
страненным продуктом у граждан остается медицин-
ская страховка путешественника. Эта программа ока-
жет необходимую помощь, если в поездке потребуется 
очная помощь врача, лечение и лекарства. «Дополни-
тельно можно усилить защиту, подключив страхова-
ние для беременных или на случай обострения хрони-
ческих заболеваний, а также для занятий спортом. А 
выбрав специальную опцию «Отмена поездки», путе-
шественники могут получить компенсацию за авиаби-
леты и проживание, если вдруг болезнь помешала ре-
ализовать намеченные планы», — рассказали в пресс-
службе «Капитал Лайф Страхование Жизни». 

В поездке случается всякое: можно получить ожог 
от южного солнца, организм может отреагировать 
острой болью на непривычную пищу и воду, а у ребен-
ка — неожиданно подняться температура после купа-
ния. «В этих случаях главное — оперативная квалифи-
цированная помощь для незамедлительного лечения. 
Для этого подойдет телемедицинская страховая про-
грамма, которая поможет быть на связи с терапевтом 
или педиатром 24 часа в сутки каждый день в любой 
точке земного шара. Получить дистанционную кон-
сультацию можно по телефону, в чате или по видео. 
Также в зависимости от выбранного тарифа полис обе-
спечит профессиональную оперативную консульта-
цию с кардиологом, неврологом, отоларингологом, ал-
лергологом и другими специалистами», — добавляют в 
пресс-службе «Капитал Лайф Страхование Жизни».

Если родители отправляют ребенка в летний лагерь 
или всей семьей отправляются с палатками на приро-
ду, то в такой ситуации можно обратить внимание на 
страховку от несчастного случая. Такие программы 
оформляются отдельно на ребенка или на всех членов 
семьи и на любой срок — от нескольких дней до года. За-
щита будет действовать в любой точке мира. При необ-
ходимости действие полиса расширяется. Например, 
родители занимаются спортом и решают подстрахо-
ваться на случай травмы. Страховка в непредвиденной 
ситуации может выручить во время лечения.  

от первого лица / Добросовестные водители 
переплачивают по ОСАГО за тех, кто не страхуется

Кому полис дороже?

Владимир Баршев

У
р о в е н ь  в ы п л а т  п о 
ОСАГО в некоторых ре-
гионах приблизился к 
300 процентам. С чем 
это связано? В каких ре-

гионах процветает страховое 
мошенничество? Чем оно гро-
зит добропорядочным автовла-
дельцам и что с ним делать в ин-
тервью «РГ»  рассказал дирек-
тор по защите активов Россий-
ского союза автостраховщиков 
Сергей Ефремов.

— Сергей Иванович, сколько 
регионов входят в рисковую 
зону?

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: Для начала надо 
пояснить, как устанавливается 
рисковая зона. РСА составля-
ет рэнкинг регионов по уровню 
рисков в ОСАГО почти на протя-
жении 12 лет. На первых 20 ме-
стах рэнкинга находятся субъ-
екты России с максимально не-
гативными показателями — это 
«красная зона». «Желтая зона» 
занимает места с 21 по 40. Си-
туация в этих регионах расце-
нивается как пограничная, то 
есть в любой момент она может 
перейти в критическую «крас-
ную зону». На последних местах 
расположились регионы так на-
зываемой «зеленой зоны», где 
проблемы с мошенничеством 
не требуют немедленного вме-
шательства или их удается ре-
шать. Убыточность компаний 
там находится в пределах допу-
стимого.

— Какие регионы наиболее 
убыточны?

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: В «красной зоне», 
с максимальным уровнем риска 
в ОСАГО, по итогам 2023 года 
оказались Республика Ингуше-
тия, Чеченская, Карачаево-Чер-
кесская республики, Дагестан, 
Кабардино-Балкарская Респу-
блика. А также Республика Бу-
рятия, Приморский край, Се-
верная Осетия — Алания, Кам-
чатский край, Новосибирская 
область. Замыкают этот груст-
ный перечень Республика Тыва, 
Забайкальский край, Хабаров-
ский край, Республика Хакасия, 
Еврейская автономная область, 
Иркутская и Амурская области. 
Находятся фактически на гра-
нице «красной зоны» Республи-
ка Марий Эл, Липецкая область, 
Республика Адыгея.

При этом, например, у лидера 
«красной зоны»  —  Республики 
Ингушетия — уровень выплат с 
учетом расходов на ведение дела 
вплотную приблизился к 300% 
(он составляет 294%).  То есть на 
каждый полученный в этом ре-
гионе рубль страховой премии 
страховщики несут три рубля 
убытков. Хотя даже тут есть по-
зитивные сдвиги: так, в первом 
квартале 2022 года в Республике 
Ингушетия этот показатель со-
ставлял рекордные 307%.

— Поясните, пожалуйста, 
какие еще параметры учи-
тываются? Может, в регио-
не плохо водят автомобили?

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: Пожалуйста, рас-
смотрим на примере Ингуше-
тии. В среднем по России часто-
та страховых случаев — 4,5%, 
но в Ингушетии — 8%. Тут, дей-
ствительно, либо водители во-
дят неаккуратно, либо это мо-
шенничество. Смотрим такой 
показатель как средняя выпла-
та. По России она составляет  
88 638 рублей. По Ингушетии — 
162 тысячи. Хотя парк авто, ко-
торый ездит по этой республи-
ке,  очень старый. Все эти по-
казатели вызывают сомнения. 
Уровень выплат с учетом рас-
ходов на ведение дела по стране 
составляет 66,4%. По Республи-
ке Ингушетия  — 294%. На один 

рубль, полученный по догово-
ру ОСАГО, выплачивается 2,94 
рубля. Доля водителей с мини-
мальным значением коэффи-
циента за безаварийную езду в 
России составляет  31%.  По Ин-
гушетии — 5,3%.

При этом отношение коли-
чества судебных решений к не-
судебным выплатам по ОСАГО 
по стране составляет 4%. В Ин-
гушетии — 9,6%. И это уже после 
обращения к финуполномочен-
ному. Доля же возбужденных 
уголовных дел по страховому 
мошенничеству в регионе со-
ставляет только 6,6%, в то вре-
мя как по России — 28%.

В этом регионе большое ко-
личество очень рисковых дого-
воров. Поэтому доступность по-
лисов ОСАГО может снижаться, 
поскольку в этом регионе стра-
ховые компании по ОСАГО ра-
ботают в убыток. При этом вы-
сокая убыточность приводит к 
тому, что полисы продаются по 
максимальной границе  базово-
го тарифа.  Центробанком уста-
новлен тарифный коридор, зна-
чит, страховщики будут выби-
рать максимальный тариф.  

—  И что же делать? Если по-
лисы будут дорожать, их 
меньше будут покупать. По-
явится большое количество 
незастрахованных машин.  

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: Необходимо по-
нимать, что существует зависи-
мость между уровнями риска в 
ОСАГО и стоимостью полисов 
обязательной «автогражданки» 
в конкретном регионе. Это со-
циально значимый вопрос для 
населения. Поэтому в ряде ре-
гионов уже ведется активная 
совместная работа страхового 
сообщества, Банка России, ор-

ганов исполнительной и судеб-
ной власти, региональных про-
куратур, территориальных под-
разделений МВД и ФСБ, направ-
ленная на противодействие мо-
шеннической деятельности в  
ОСАГО. Например, за прошед-
ший год в разных субъектах РФ 
было проведено 25 межведом-
ственных совещаний на эту 
тему.

Но в целом по стране обеспе-
чен высокий уровень доступно-
сти ОСАГО, это подтверждает 
и регулятор — Банк России. Это 
достигнуто в том числе благо-
даря работе перестраховочного 
пула, реализации мер по борь-
бе с мошенничеством в сфере 
ОСАГО, а также проведению 
надзорных мероприятий Бан-
ка России. В 2023 году количе-
ство жалоб на отказ в заклю-
чении договора ОСАГО снизи-
лось почти в 4 раза. По данным 
Центрального банка, количе-
ство регионов, которые нахо-
дятся в высокорисковой зоне с 
точки зрения мошенничества в 
ОСАГО, сократилось с 12 до 5.

— Раз уж вспомнили о пере-
страховочном пуле. Сколько 
договоров в него попадает?

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: Доля перестра-
хования в среднем по России — 
10%. По той же Ингушетии в пе-
рестрахование идет 40% дого-
воров. По Чеченской Республи-
ке — 78%, по Дагестану — 82%, а 
по Приморскому краю — 48%.

— На чем в основном специа-
лизируются мошенники?     

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: В России орудуют 
мошенники разного вида. Это 
продавцы поддельных полисов, 
в том числе ОСАГО, автопод-
ставщики и прочие. Активнее 
всего орудуют мошенники, ос-
новной целью которых являет-
ся незаконное получение стра-
ховых выплат по ОСАГО и ка-
ско, там орудуют целые органи-
зованные группы. Одну недав-
но удалось раскрыть в Ульянов-
ской области благодаря собран-
ным Службой безопасности 
РСА материалам. Фигуранты по 
этому делу получили от 5 до 17 
лет лишения свободы.

Все недобросовестные прак-
тики  мы делим на несколько 
групп. Есть бытовое мошен-
ничество — завышение страхо-
вой выплаты со стороны самих 
страхователей. Повредил бам-

пер или фонарь в ДТП. Но быто-
вой мошенник наносит допол-
нительные повреждения, что-
бы получить большую выплату. 
Организованные преступные 
группы работают коллективно с 
привлечением различных «спе-
циалистов» для максимальной 
выгоды за счет преступных дей-
ствий в автостраховании.

— И все-таки вернемся к 
тем, кто не страхуется. 
Сколько их, по вашим рас-
четам?

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: Есть различные 
прикидочные способы оцен-
ки. В среднем по стране, по экс-
пертным оценкам по данным 
РСА, около 10% незастрахован-
ных. По Республике Ингушетия 
в среднем за последние пять лет 
— 61,3%. В городах законопос-
лушность выше. В селах и посел-
ках — ниже. Наибольшее количе-
ство застрахованных водителей 
в Москве и Санкт-Петербурге. К 
сожалению, не у всех водителей 
даже за 20 лет действия в России 
закона об ОСАГО сформирова-
лась страховая культура. Часть 
водителей, игнорируя закон, 
выезжает на дороги без полиса. 
Кто-то надеется на авось, кто-то 
оправдывает себя тем, что стра-
хование — это бизнес страховых 
компаний, а не его личная по-
требность. Но надо понимать, 
что ОСАГО — это, прежде все-
го, социальный вид страхова-
ния, защита кошелька, сил и не-
рвов водителя в случае, если он 
стал виновником аварии. Если 
в результате ДТП повреждено 

чужое имущество или есть по-
страдавшие, страховая компа-
ния возместит ущерб в установ-
ленных законом лимитах.

— Тем более что сейчас вы-
росла стоимость зап-
частей…

СЕргЕй ЕфрЕмоВ: Да, сегодня по-
чинить автомобиль после ДТП 
стоит значительно дороже, чем 
два года назад, или тем более 
пять лет назад. Несмотря на то 
что ситуация с запчастями на 
российском рынке во многом 
стабилизировалась, остаются 
марки автомобилей, по кото-
рым фиксируется рост цен. Но, 
если раньше он измерялся в 
двузначных числах и десятках 
процентов, то в новых спра-
вочниках средней стоимости 
запчастей, вступивших в силу 
19 марта 2024 года, его можно 
назвать умеренным. Так, силь-
нее всего — на 11,7% — подоро-
жали запчасти для Infiniti. Зап-
части для Suzuki стали дороже 
на 4,8%, для Subaru — на 3,2%, 
для Mazda — на 2,7%. Сегодня 
даже небольшая царапина на 
кузове может больно ударить 
по семейному бюджету. Поэ-
тому так важно, что ОСАГО не 
дает вернуться в нашу жизнь 
разборкам «у капота», как это 
было в 90-е.

Водители в большинстве сво-
ем понимают это. Не случай-
но, по данным исследования, 
проведенного рабочей группой 
ОНФ «Защита прав автомоби-
листов» в октябре-ноябре 2023 
года, 91% автовладельцев за-
явили, что считают ОСАГО по-
лезным и нужным продуктом. 
Кроме того, 84% автомобили-
стов заявили, что выступают 
за использование камер  фото-
видеофиксации для контроля 
наличия у водителей полисов 
ОСАГО и выявления тех, кто им 
пренебрегает. РСА поддержи-
вает ускорение работы по запу-
ску проверки наличия полисов 
ОСАГО через дорожные каме-
ры. Практика показывает, что не 
покупают полисы ОСАГО обыч-
но самые аварийные автовла-
дельцы. Такая «экономия» с их 
стороны не только снижает за-
щиту имущественных прав по-
терпевших в ДТП, но и сказыва-
ется на средней цене ОСАГО для 
остальных автовладельцев. По 
данным исследования Департа-
мента страхования и экономи-
ки социальной сферы Финансо-
вого факультета Финансового 
университета при правитель-
стве РФ, добросовестные ав-
товладельцы переплачивают за 
ОСАГО в среднем 600 рублей 
из-за тех, кто не покупает полис 
«автогражданки».  

В числе новых продуктов — страхование 
от невыезда не только для туристов, но и 

для турагентов, которые смогут сохранить 
комиссию, включив ее в расходы
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Сегодня починить автомобиль после ДтП стоит значительно дороже, чем два года назад, или тем более пять лет назад.

Сергей Ефремов: рСА поддержи-
вает ускорение работы по запуску 
проверки наличия полисов оСАго 
через дорожные камеры.

Долевое страхование жизни должно не заменить, а дополнить  
программы инвестиционного страхования, ведь у этих продуктов  
разные цели, считают эксперты.

п
р

е
С

С
-С

л
у

ж
б

а
 р

О
С

С
и

й
С

К
О

гО
 С

О
ю

з
а

 а
В

Т
О

С
Т

р
а

х
О

В
щ

и
К

О
В

 (
р

С
а

)
а

В
д

е
е

В
 В

и
К

Т
О

р

Паи ПИФ, купленные 
на средства 
 клиентов, будут 
 находиться 
в их  собственности

цифра

10 
миллионов
рублей можно вкладывать  
в пиФы закрытого типа  
при дСж

С
е

р
г

е
й

 М
и

х
е

е
В

и
Н

Ф
О

г
р

а
Ф

и
К

а
 «

р
г

»
 /

 а
л

е
К

С
а

Н
д

р
 Ч

и
С

Т
О

В
 /

 а
л

е
Н

а
 у

з
б

е
К

О
В

а



A4 Страхование
rg.ru

Российская газета
www.rg.ru
24 апреля 2024
среда № 90 ( 9332 )

Страхование
t.me /rgrunews vk.com /rgru ok.ru /rg.ru

Телеграм ВКонтакте Одноклассники

«Российская газета» печатается в городах: Апатиты, Архангельск, Астрахань, Барнаул, Бишкек, Благовещенск, Владивосток, Владимир, Волгоград, Воронеж, Екатеринбург, Иркутск, Казань, Калининград, Кемерово, Киров, Краснодар, Красноярск, Махачкала, Минеральные Воды, Москва, Нижний Новгород, Новосибирск, Омск, Оренбург, Пенза, Пермь, Ростов-на-Дону, Санкт-Петербург, Самара, Саратов, Симферополь, Томск, Тюмень, Уфа, Хабаровск, Чебоксары, Челябинск, Чита, Южно-Сахалинск, Якутск, Ярославль

За яв ки на элек трон ную вер сию га зе ты, ее ар хи вов, а также подписка на «РГ» и приложения: www.rg.ru/subscribe Газета зарегистрирована в Министерстве печати и информации Российской Федерации 28 сентября 1993 г. Регистрационный № 302

Региональные филиалы ФГБУ «Редакция «Российской газеты» в городах:

Архангельск (8182) 20-78-37 arh@rg.ru; Барнаул (3852) 66-72-37 altai@rg.ru; Бишкек (10996312) 300-834 bishkek@rg.ru;  
Благовещенск (4162) 59-20-65 amur@rgfe.ru; Владивосток (4232) 22-34-89 prim@rgfe.ru; Волгоград (8442) 92-35-08 
vlgr@ rg.ru; Воронеж (473) 250-23-05 voronezh@rg.ru; Екатеринбург (343) 371-24-84 ural@rg.ru; Иркутск (3952) 28-83-82 
irkutsk@ rg. ru; Казань (843) 264-42-37 kazan@rg.ru; Калининград (4012) 53-10-10 zapad@rg.ru; Кемерово (3842) 35-40-59 
kmr@rg.ru; Краснодар (861) 259-21-11 kuban@rg.ru; Красноярск (391) 274-60-49 krasn@rg.ru; Мурманск (8152) 60-74-24 
murmansk@rg.ru; Нижний Новгород (831) 422-48-22 nnov@rg.ru; Новосибирск (383) 223-80-29 sibir@ rg.ru;  
Омск (3812) 25-80-15 omsk@rg.ru; Пермь (342) 236-56-55 perm@rg.ru; Ростов-на-Дону (863) 261-91-41 rostov@rg.ru;  
Санкт-Петербург (812) 449-65-45 spb@rg.ru; Самара (846) 242-69-24 samara@rg.ru; Саратов (8452) 26-13-63 saratov@ rg. ru;  
Cимферополь (3652) 88-86-70 simferopol@rg.ru; Ставрополь (861) 259-21-11 stavropol@rg.ru; Тюмень (3452) 35-24-94,  
(3452) 35-25-11 zs@rg.ru; Уфа (347) 276-42-60 ufa@rg.ru; Хабаровск (4212) 31-62-00 gazeta@rgfe.ru; Челябинск (351) 727-73-33  
chel@rg.ru; Южно-Сахалинск (4242) 43-20-69 sakhalin@rgfe.ru; Якутск (4112) 42-20-54 sakha@rgfe.ru

УЧРЕДИТЕЛЬ  

ПРАВИТЕЛЬСТВО РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ  
ГАЗЕТА ИЗДАЕТСЯ С 11 НОЯБРЯ 1990 ГОДА

© ФГБУ «Редакция «Российской газеты». Все права защищены.
—  Любая перепечатка без письменного согласия 

правообладателя запрещена. Иное использование 
статей возможно только со ссылкой на правообладателя. 
Приобретение авторских прав: тел. 8 499 257-56-50

—  Рукописи не рецензируются и не возвращаются. 
—  За содержание рекламных материалов редакция 

ответственности не несет. 
—  Материалы в рамке публикуются на коммерческой основе.
—   За текст, опубликованный под знаком «Реклама»,  

несет ответственность рекламодатель.
—  В региональные выпуски газеты редакцией  

могут быть внесены изменения.

Главный редактор  
«Российской газеты»:  
В.А. Фронин
Адрес редакции и издателя:
ул. Правды, 24, стр. 4, Москва 125993  
ФГБУ «Редакция «Российской газеты»
Адрес в Интернете www.rg.ru 
Телефон 8 499 257 5650, 
Факс 8 499 2575892 
Контакт-центр по вопросам  
подписки и доставки  
8 800 100 1113 
(звонок бесплатный по России)

Генеральный директор  
ФГБУ «Редакция «Российской газеты»:  
П.А. Негоица
Распространитель:
ул. Правды, 24, стр. 4, Москва 127137
АО «Издательство «Российская газета»
Телефон 8 499 257 5362 Факс 8 499 257 5122
Подписные индексы: 
на год — ПП800, 10042
на полгода — П5919, 15588
на 1 месяц — П1107, 50202
Комплекты — ПМ155, ПН342, 17991

Заказы на размещение рекламы в «РГ» и ее приложениях: 
телефон: 8 499 257 3752, 786 6787; факс: 8 499 257 5764, 8 499 257 5041, reklama@rg.ru

Справки по подписке и доставке: тел. 8 800 100 11 13 (звонок бесплатный);
по розничным продажам 8 499 257 4023;
Справки по вопросам экономики: тел. 8 499 257 5380, economic@rg.ru;  
политики: тел. 8 499 257 5970, politika@rg.ru; официальных публикаций:  
тел. 8 499 257 5396, oficial@rg.ru; международной жизни: тел. 8 499 257 5903,  
foreign@rg.ru; региональной сети: тел. 8 499 257 3603, reg-smi@rg.ru;
телерадиопрограмм: тел. 8 499 257 5820, gpr@rg.ru; спорта: тел. 8 499 257 5045,  
sport@rg.ru; о публикациях: тел. 8 499 257 5256, biblioteka@rg.ru; 
общества: society@rg.ru; новостей: тел. 8 499 257 5348, hotnews@rg.ru;  
культуры: тел. 8 499 257 5113, culture@rg.ru

Отпечатано в типографии: 
ООО «Прайм Принт»
141707, Московская обл., г. Долгопрудный,  
Лихачевский проезд, д. 5В
Время подписания в печать: 
По графику: 18.00 
Фактически: 18.00
Дата выхода в свет: 24.04.2024 г.

ТИП. № 1148

Подготовлено отделом деловых приложений «Российской газеты» и дирекцией по рекламе

Приложение является составной частью 
«Российской газеты» и распространяется  
только в составе газеты
Свободная цена

Рейтинг / В пятерке лидеров в 2023 году произошли изменения

Рекордный рост
Ольга Басова,  

старший директор,  
по страховым 

и инвестиционным рейтингам 
«Эксперт РА»

С
траховой рынок увели-
чился на 25,8 процента за 
2023 год и достиг 2,3 трил-
лиона рублей. Такой при-
рост страховых премий 

стал рекордным за последние 
20 лет, несмотря на то, что эко-
номика продолжает находить-
ся под давлением санкционных, 
геополитических, валютных и 
рыночных рисков. Драйверами 
роста в 2023 году стали страхо-
вание жизни, автострахование и 
ДМС. По мнению «Эксперт РА», 
основное влияние на рост стра-
хового рынка оказали высокая 
экономическая активность на 
фоне низкой ключевой ставки в 
первом полугодии 2023 года, а 
также рост стоимости автомо-
билей и медицинских услуг. До 
июля ключевая ставка находи-
лась на невысоком уровне, что 
способствовало росту потреби-
тельского и ипотечного креди-
тования, а также автокредито-
вания. Это приводило и к росту 
страхования жизни, страхова-
ния от несчастных случаев и бо-
лезней, а также автострахова-
ния. Низкие ставки по депози-
там способствовали росту при-
влекательности продуктов на-
копительного и инвестиционно-
го страхования жизни (НСЖ и 
ИСЖ), которые давали возмож-
ность получить более высокий 
инвестиционный доход, чем де-
позиты. Кроме этого, на значе-
ние прироста страхового рынка 
в 2023 году также повлияло из-
менение подходов к подготов-
ке статистической отчетности 
страховщиками. 

По оценкам «Эксперт РА», 
за 2023 год доля страхования 
жизни в общем объеме страхо-
вого рынка выросла на 5,8 про-
центных пункта и составила 
33,9 процента. Объем страхо-
вания жизни за 2023 год соста-
вил 775 миллиардов рублей, 
увеличившись на 51,6 процен-
та. В 2023 году росли все на-
правления страхования жиз-
ни: НСЖ выросло на 42,2 про-
цента, ИСЖ — на 75,7 процен-
та, кредитное страхование жиз-
ни — на 50,9 процента. Несмотря 
на рост ставок по депозитам во 
втором полугодии 2023 года, 
продукты инвестиционного и 
накопительного страхования 
жизни продолжили рост, и пере-
тока клиентов в более доходный 

инструмент — депозиты — к кон-
цу года не произошло. 

Объем страхования ино-
го,  чем страхование  жиз-
ни,  за  2023  год увеличил-
ся на 15,7 процента и достиг 
1,5 триллиона рублей. Такие 
темпы прироста страховых 
премий в страховании, отлич-
ном от страхования жизни, свя-
заны прежде всего с автостра-
хованием и ДМС. За 2023 год 
сегмент ОСАГО увеличился 
на 18,8 процента (+51 милли-
ард рублей), страхования ав-
токаско — на 21,4 процента 
(+48 миллиардов рублей). Ро-
сту сборов страховых премий 
в автостраховании способство-

вали увеличение продаж новых 
автомобилей в совокупности с 
их высокой стоимостью, а так-
же удорожанием стоимости ав-
тозапчастей. 

ДМС за 2023 год также пока-
зало высокие темпы прироста 
страховых премий — 18,6 про-
цента (+40 миллиардов руб-
лей). При этом число договоров 
по ДМС увеличилось только на 
6,5 процента. Основной причи-
ной роста премий по ДМС оста-
ется инфляция стоимости ме-
дицинских услуг. Удорожание 
медицинского оборудования, 
препаратов и расходных мате-
риалов на фоне волатильности 
валютного курса оказывает 
значительное влияние на стои-
мость ДМС.

Единственный из крупных 
сегментов, который сократил-
ся в 2023 году, — страхование от 
несчастных случаев и болезней. 
Это направление сократилось 
на 3,4 процента, или на 7 мил-
лиардов рублей в абсолютном 
выражении. К такому резуль-
тату привели снижение спроса 
на потребительские кредиты на 
фоне роста кредитных ставок, а 
также ужесточение регулиро-
вания в сфере выдачи кредитов 
гражданам, уже имеющим кре-
диты. 

На  страховом рынке  за 
2023  год по-прежнему по-
чти половина всех страховых 
премий приходится на пять 

крупнейших страховщиков: 
АО «СОГАЗ» (13,1 процен-
та), ООО СК «Сбербанк стра-
хование жизни» (12,7 про-
цента),  АО «АльфаСтрахо-
вание» (8,1 процента), ООО 
«АльфаСтрахование-Жизнь» 
(7,6 процента) и СПАО «Ин-
госстрах» (7,6 процента). Ста-
бильно удерживают свои по-
зиции АО «СОГАЗ» и ООО СК 
«Сбербанк страхование жиз-
ни», занимающие первое и 
второе места соответствен-
но. Однако в пятерке лидеров 
в 2023 году произошли изме-
нения. Улучшили свои рыноч-
ные позиции в 2023 году АО 
«АльфаСтрахование» (подня-
лось с четвертого на третье ме-
сто) и ООО «АльфаСтрахова-
ние-Жизнь» (с шестого на чет-
вертое место). В то же время 
СПАО «Ингосстрах» переме-
стилось с третьего места на пя-
тое. Покинуло пятерку лидеров 
САО « РЕСО-Гарантия», кото-
рое опустилось с пятого на ше-
стое место.

После такого бурного роста, 
который отмечен в 2023 году, 
страховой рынок,  по мне-
нию «Эксперт РА», ожидает в 
2024 году охлаждение. Сниже-

ние темпов прироста страхо-
вых премий будет связано с вы-
сокой ключевой ставкой и со-
кращением уровня инфляции. 
Высокие ставки по кредитам и 
изменения в программах льгот-
ного кредитования приведут к 
сокращению кредитного стра-
хования, а высокие ставки по 
депозитам могут повлиять на 
снижение темпов роста ИСЖ 
и НСЖ. Волатильность курса 
рубля, высокая стоимость ав-
томобилей и запчастей в со-
четании с высокими процен-
тными ставками по автокреди-
там будут оказывать влияние 
на рынок автострахования. В 
2024 году невысокая положи-
тельная динамика будет на-
блюдаться во всех крупнейших 
сегментах страхового рынка, за 
исключением кредитного стра-
хования жизни и страхования 
от НС и болезней. В результа-
те этого, по прогнозу «Эксперт 
РА», темпы прироста страхо-
вого рынка в 2024 году соста-
вят 2—5 процентов. В страхо-
вании жизни темп прироста 
в 2024 году может составить 
5—7, в страховании ином, чем 
страхование жизни: 4—5 про-
центов. 
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таблица 2. ПРогноз динамики стРахового Рынка и отдельных его 
сегментов

Вид страхования
Взносы, млрд рублей Прирост взносов, %

2023 г. 2024 г. (прогноз) 2024 г./ 2023 г. (прогноз)

Страхование жизни 775 830 5-7%

Страхование иное, чем страхование жизни: 1 510 1 568 4-5%

ОСАГО 324 347 5-7%

страхование средств наземного транспорта автокаско 271 284 3-5%

ДМС 253 276 7-9%

страхование от несчастных случаев и болезней 200 180 минус 10-15%

страхование имущества юридических лиц 134 143 5-7%

страхование имущества граждан 117 123 3-5%

прочие виды 210 215 0-3%

Страховые премии (взносы), всего 2 285 2 398 2-5%

Источник: «Эксперт РА» по данным Банка России

таблица 3. тоП-20 стРаховщиков По ПРямому стРахованию за 2023 год

Место 
на рынке, 

2023 г.

Место 
на рынке 

2022 г.
наименование компании

Страховые взносы 
за 2023 г., 
млн руб.

Доля 
рынка 

за 2023 г.

1 1 Акционерное общество «Страховое общество газовой 
промышленности» 297 321 13,1%

2 2 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«Сбербанк страхование жизни» 287 658 12,7%

3 4 Акционерное общество «АльфаСтрахование» 182 813 8,1%

4 6 Общество с ограниченной ответственностью «АльфаСтрахование-
Жизнь» 173 091 7,6%

5 3 Страховое публичное акционерное общество «Ингосстрах» 172 761 7,6%

6 5 Страховое акционерное общество «РЕСО-Гарантия» 141 419 6,2%

7 7 Страховое акционерное общество «ВСК» 117 193 5,2%

8 8 Публичное акционерное общество Страховая Компания 
«Росгосстрах» 86 960 3,8%

9 12 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«Сбербанк страхование» 79 710 3,5%

10 9 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
Компания СОГАЗ-ЖИЗНЬ» 74 049 3,3%

11 15 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«Росгосстрах Жизнь» 65 883 2,9%

12 10 Публичное акционерное общество «Группа Ренессанс 
Страхование» 61 121 2,7%

13 11 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
Компания «Ренессанс Жизнь» 59 837 2,6%

14 14 Акционерное общество «Тинькофф Страхование» 53 069 2,3%

15 13 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
Компания «Согласие» 42 976 1,9%

16 16 Акционерное общество «Группа страховых компаний «Югория» 30 773 1,4%

17 17 Общество с ограниченной ответственностью «Капитал Лайф 
Страхование Жизни» 21 274 0,9%

18 19 Общество с ограниченной ответственностью «Совкомбанк 
страхование жизни» 20 816 0,9%

19 18 Публичное акционерное общество «Страховая акционерная 
компания «ЭНЕРГОГАРАНТ» 20 414 0,9%

20 20 Общество с ограниченной ответственностью «РСХБ-Страхование 
жизни» 18 010 0,8%

Источник: «Эксперт РА» по данным Банка России

таблица 4. тоП-20 стРаховщиков, сПециализиРующихся на стРаховании 
жизни, за 2023 год

Место 
на рынке, 

2023 г.

Место 
на рынке 

2022 г.
наименование компании

Страховые взносы 
за 2023 г., 
млн руб.

Доля 
рынка 

за 2023 г.

1 1 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«Сбербанк страхование жизни» 287 446 37,1%

2 2 Общество с ограниченной ответственностью «АльфаСтрахование-
Жизнь» 156 330 20,2%

3 3 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
Компания СОГАЗ-ЖИЗНЬ» 74 029 9,6%

4 5 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«Росгосстрах Жизнь» 65 685 8,5%

5 4 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
Компания «Ренессанс Жизнь» 58 160 7,5%

6 18 Общество с ограниченной ответственностью «Совкомбанк 
страхование жизни» 19 433 2,5%

7 7 Общество с ограниченной ответственностью «РСХБ-Страхование 
жизни» 17 711 2,3%

8 6 Общество с ограниченной ответственностью «Капитал Лайф 
Страхование Жизни» 16 679 2,2%

9 11 Общество с ограниченной ответственностью «РБ Страхование 
Жизни» 14 748 1,9%

10 8 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
компания «Ингосстрах-Жизнь» 10 596 1,4%

11 9 Акционерное общество «Инлайф страхование жизни» 10 453 1,3%

12 14 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«Согласие-Вита» 7 747 1,0%

13 13 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«БКС Страхование жизни» 6 457 0,8%

14 10 Общество с ограниченной ответственностью Страховая компания 
«МАКС страхование жизни» 5 809 0,7%

15 12 Общество с ограниченной ответственностью «ППФ Страхование 
жизни» 5 229 0,7%

16 17 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
компания «ВСК-Линия жизни» 5 196 0,7%

17 16 Акционерное общество «Русский Стандарт Страхование» 4 718 0,6%

18 19 Акционерное общество «Страховая компания «Ю-Лайф» 3 392 0,4%

19 15 Общество с ограниченной ответственностью «Страховая 
компания «Райффайзен Лайф» 2 453 0,3%

20 20 Общество с ограниченной ответственностью «Зетта Страхование 
жизни» 1 157 0,1%

Источник: «Эксперт РА» по данным Банка России

Рэнкинг.  
СтРахование 

СовМеСтнЫЙ  
ПРоект 
«Российской газеты»  
и рейтингового агентства  
«Эксперт РА»

таблица 1. динамика взносов По кРуПнейшим видам стРахования

Вид страхования

Взносы,  
млрд рублей

Прирост взносов,  
2023 г. / 2022 г.

Доля вида 
в общем объеме 

страхового рынка 
за 2023 г., %2022 г. 2023 г. % млрд 

рублей

Страхование жизни: 511 775 51,6 264 33,9

накопительное страхование жизни 248 352 42,2 105 15,4

инвестиционное страхование жизни 118 208 75,7 90 9,1

кредитное страхование жизни 136 205 50,9 69 9,0

прочее страхование жизни 9 10 5,6 1 0,4

Страхование иное, чем страхование жизни: 1 305 1 510 15,7 205 66,1

ОСАГО 273 324 18,8 51 14,2

страхование средств наземного транспорта 
автокаско 223 271 21,4 48 11,8

ДМС 214 253 18,6 40 11,1

страхование от несчастных случаев и болезней 207 200 -3,4 -7 8,8

страхование имущества юридических лиц 129 134 4,1 5 5,9

страхование имущества граждан 84 117 39,3 33 5,1

прочие виды 176 210 19,6 34 9,2

Страховые премии (взносы), всего 1 817 2 285 25,8 468 100,0

Источник: «Эксперт РА» по данным Банка России
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ДИНАМИКА СТРАХОВОГО РЫНКА
Источник: «Эксперт РА»

Годовые темпы прироста страховых взносов, %

Страховой рынок, млрд руб
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ПРОГНОЗ ДИНАМИКИ СТРАХОВОГО РЫНКА
Источник: «Эксперт РА»

Годовые темпы прироста страховых взносов, %

Страховой рынок, млрд руб
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ПРОГНОЗ ДИНАМИКИ СТРАХОВАНИЯ ЖИЗНИ
Источник: «Эксперт РА»

Годовые темпы прироста страховых взносов, %

Страхование жизни, млрд руб
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ПРОГНОЗ ДИНАМИКИ СТРАХОВАНИЯ ИНОГО, ЧЕМ СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ
Источник: «Эксперт РА»

Годовые темпы прироста страховых взносов, %

Страхование иное, 
чем страхование жизни, млрд руб
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